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Znaczenie regionalnych porozumien handlowych
Unii Europejskiej w handlu zagranicznym Polski
na tle wybranych panstw cztonkowskich

Wprowadzenie

Preferencyjne porozumienia handlowe staly si¢ gldwng cechg charak-
teryzujacg wspolczesng wymiang handlowg. Ich liczba oraz udziat w glo-
balnej wymianie handlowej rosng od lat 90. XX w. W wymianie handlo-
wej Unii Europejskiej (UE) z krajami trzecimi porozumienia te stano-
wig czesto wykorzystywang forme uregulowania stosunkow z partnerami
nienalezacymi do ugrupowania. Celem artykutu jest przedstawienie roli,
jaka odgrywajg preferencyjne porozumienia handlowe UE w handlu za-
granicznym Polski i w wybranych krajach ugrupowania.

1. Analiza porownawcza preferencyjnych porozumien
handlowych Unii Europejskiej i gtownych aktorow
globalnej wymiany handlowej
W literaturze przedmiotu regionalne porozumienia handlowe i ich

znaczenie dla rozwoju wspolczesnego miedzynarodowego handlu oraz
polityki handlowej sg coraz czeSciej tematem badan i analiz!. Warunki,

*

Dr Bozena Pera — Uniwersytet Ekonomiczny w Krakowie.

1 Por. m.in.: K. Sledziewska, Regionalizm handlowy w XXI w. Przestanki teoreryczne
1 analiza empiryczna, Warszawa 2012, s. 183-201; J. Crawford, R.V. Fiorentino, The Changing
Landscape of Regional Trade Agreements, ,,World Trade Organization Discussion Paper” 2005,
No. 8; A. Wrobel, Wpolna polityka handlowa Unit Europejskiej, Warszawa 2014, s. 125-189;
N. Neufeld, Trade Facilitation Provissions in Regional Trade Agreements. Traits and Treads, Staff
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na jakich sg one zawierane, stanowig normatywne zasady wielostronnego
systemu handlowego wprowadzone przez WTO?

Preferencyjne porozumienia handlowe sg uznawane przez wiele panstw
jako instrument polityki handlowej bedacy uzupelnieniem klauzuli naj-
wigkszego uprzywilejowania, stanowigcej jedng z gléwnych zasad multi-
lateralnego systemu handlu koordynowanego przez Swiatowa Organizacje
Handlu (WTO). Stuzg one okresleniu warunkéw wymiany handlowej, gwa-
rantujac wprowadzenie jedno-, dwu- lub wielostronnej liberalizacji wymia-
ny handlowej towarami® i ustugami. Rozni je takze intensywnos¢ wspot-
pracy po ich wejsciu w zycie. Coraz wigksza liczba tego typu umow jest za-
wierana nie tylko przez panstwa, lecz takze ugrupowania integracyjne (sta-
nowigce strong regionalnego porozumienia handlowego) i wykracza poza
uregulowanie kwestii zwigzanych z wymiang handlowg, obejmujgc swoim
zakresem zasady wspolpracy politycznej czy bezpieczenstwa narodowego*.
Ponadto przyznanie dodatkowych preferencji i przywilejow obejmuje tak-
ze sfery regulacji stanowigce uzupelnienie liberalizacji cel, co umozliwia
znoszenie barier pozataryfowych, jak rowniez m.in. uproszczenie procedur
wywozowych i przywozowych oraz przekazywanie informacji>. W pogte-
bionych umowach zawierane sg takze uregulowania w zakresie przeplywu
bezposrednich inwestycji zagranicznych, polityki konkurencji, zamoéwien
publicznych, wiasnosci intelektualnej, handlu elektronicznego, rynku pra-
cy oraz ochrony Srodowiska. Stanowig one czesto gwarancj¢ przeprowadze-
nia reform gospodarczych, glownie w krajach rozwijajacych sie®.

Regionalne porozumienia handlowe sg zawierane zaréwno przez kraje
wysoko rozwiniete, jak i rozwijajace sie’. W ponizszej tabeli przedstawiono

Working Paper ERSD-2014-01, World Trade Organization, Economic Research and Statis-
tical Divsion, Date: Jan. 16., 2014, http://www.wto.org/english-/res_e/reser_e/ersd201401 e.
pdf [dostep 10.12.2014]; R.J. Ahearn, Europe’s Preferential Trade Agreements: Status, Content,
and Implications, Congressional Research Service 7-5700, March 3, 2011, http://fas.org/sgp/
crs/row/R41143.pdf [dostep 10.12.2014].

2 K. Sledziewska, op.cit., s. 24-32.

3 Jednostronnymi preferencjami handlowymi mogg by¢ objete kraje rozwijajace
si¢ w ramach Generalnego Systemu Preferencji Handlowych (GSP), stanowigcego
wyjatek od powszechnie obowigzujacej klauzuli najwigkszego uprzywilejowania w ra-
mach Swiatowej Organizacji Handlu.

4 ]. Crawford, R.V. Fiorentino, op.cit., s. 16.

> N. Neufeld, op.cit., s. 18-33.

¢ B. Michalski, Miedzyregionalne porozumienia handlowe. Transpacyficzny regiona-
lizm jako alternatywa dla wolnego handlu ?, Warszawa 2014, s. 93.

7 J. Crawford, Market Access Provisions on Trade in Goods in Regional Trade Agree-
ments, Staff Working Paper ERSD-2012-20, World Trade Organization, Economic
Research and Statistics Division, date: 31. Oct., 2012, s. 5-6, http://www.wto.org/eng-
lish/res_e/reser _e/ersd201220 e.pdf [dostep 05.12.2014].
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obowigzujace oraz bedace w trakcie negocjacji porozumienia Unii Euro-
pejskiej 1 gtownych eksporterow, jak rowniez importer6w uczestniczgcych
w globalnym handlu, z uwzglednieniem poziomu intensywnosci ustanowio-
nej miedzy nimi wspolpracy. Strefy wolnego handlu sg celem porozumien
najczgsciej zawieranych przez panstwa, stanowig okolo 90% podpisanych
1 notyfikowanych umoéw na forum WTO oraz, podobnie jak unie celne,
odnoszg si¢ one do liberalizacji przeplywu towaréw przez usuwanie zarow-
no instrumentow taryfowych, jak i pozataryfowych. W przypadku krajow
rozwijajacych si¢ tego rodzaju porozumienia mogg by¢ zawierane z odwota-
niem si¢ do klauzuli zezwalajacej na niepelng liberalizacj¢ handlu. Dodat-
kowo panstwa czlonkowskie WTO mogg zawiera¢ takze umowy o integracji
gospodarczej i wprowadza¢ w oparciu o nie ulatwienia w handlu ustugami®.
Wsrod obecnie negocjowanych ukiadéw znaczenie tej formy wymiany suk-
cesywnie ro$nie (np. w polityce handlowej USA, Chin, Japonii, Unii Euro-
pejskiej, Korei Ptd., Meksyku, Australii, Kanady, Indii).

Wsrod analizowanej grupy majacej najwiekszy udzial w globalnych
obrotach handlowych Unia Europejska jest jedynym podmiotem bg-
dacym ugrupowaniem integracyjnym. Zawarla ona najwigkszg liczbe
umoéw, wsrdd ktorych dominuje tworzenie stref wolnego handlu (z Al-
gierig, Bo$nig i Hercegowing, Kamerunem, Wybrzezem Kosci Stonio-
wej, panstwami Afryki Potudniowej i Wschodniej, Egiptem, Wyspami
Owczymi, Islandig, Jordanig, Libanem, Marokiem, Norwegia, Krajami
1 Terytoriami Zamorskimi, Autonomig Palestynskg, Papug Nowag Gwi-
neg i Fidzi, RPA, Szwajcarig i Liechtensteinem, Syrig, Tunezjg). Sta-
nowig one blisko co drugie porozumienie w liczbie ogétem, a co trze-
cie z nich odnosi si¢ do integracji gospodarczej (z Albanig, Cariforum,
Ameryka Srodkowa, Chile, Kolumbig i Peru, Macedonig, Koreg Pid.,
Meksykiem, Czarnogorg oraz Serbig). W tej ostatniej grupie jedynie jed-
na z umoéw zaklada polaczenie unii celnej z porozumieniem o integracji
gospodarczej (traktaty zatozycielskie UE), a kolejna jest typowym po-
rozumieniem EIA - regulujacym warunki i zasady funkcjonowania Eu-
ropejskiego Obszaru Gospodarczego. Sposrod wszystkich porozumien
handlowych najrzadziej sa negocjowane umowy, na podstawie ktorych
tworzone sg unie celne (Andora, San Marino i Turcja). W poréwnaniu
do Unii Europejskiej jedynie USA majg zawartg wickszg liczbe porozu-
mien o integracji gospodarczej. Z 14 umow, ktorych strong jest ten kraj,
13 przewiduje zaréwno liberalizacj¢ przeptywu towardow, jak i ustug. Po-
dobnie jest w przypadku Japonii, dla ktérej ponad 90% z ogodlnej liczby

8  Regional Trade Agreements Information System, http://rtais.wto.org [dostep
10.12.2014].
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Tabela 1. Liczba preferencyjnych porozumien handlowych zawartych i nego-
cjowanych przez Uni¢ Europejska na tle glownych eksporterow i importerow
(stan na 2 czerwca 2014 r.)

Obowigzuj ace porozumieflig Porozumienia
wedlug typu intensywnosci . C ..

Wyszczegolnienie wspétpracy w trakcie negocjacji

ogolem | FTA | CU | EIA | PSA Ogodtem

Unia Europejska

(EU28) Pe] 38 | 20| 3 | 15| - 12

USA 14 1 13 - 1

Chiny 13 11 2 3

Japonia 13 1 12 - 4

Korea Potudniowa 13 1 8 4 3

Kanada 9 4 5 7

Indie 16 4 4 8 4

Rosja 16 14 2 - - 3

Meksyk 13 1 9 3 1

Arabia Saudyjska 2 1 1 - - 3

Australia 9 1 7 1 3

Brazylia S - - 1 4 -

Turcja 20 17 1 - 2 1

Indonezja 8 3 - 4 1 1

FTA - porozumienia o strefie wolnego handlu, CU - porozumienia o unii celnej,
EIA - porozumienia o integracji gospodarczej, PSA — porozumienia o niepelnej libe-
ralizacji handlu

Zrodlo: opracowanie wiasne na podstawie: http://www.wto.org/english/tratop _e/-
region_e/region_e.htm [dostep 10.12.2014].

zawartych porozumien jest umowami o integracji gospodarczej. Wsrod
analizowanych podmiotéw tego rodzaju porozumienia nie zostaly do-
tychczas zawarte przez Turcje, Arabie Saudyjskg i Rosje. Natomiast wy-
mienione kraje, obok Unii Europejskiej, sg jedynymi sposréd analizo-
wanej grupy 14 podmiotéw bedacych uczestnikami globalnej wymiany
handlowej, ktore realizujg wspoipracg oparta na utworzeniu unii celnej
(tab. 1).

Wsrod badanych podmiotéw drugie miejsce pod wzgledem liczby za-
wartych regionalnych porozumienn handlowych zajeta Turcja, podpisane
przez nig umowy gléwnie zakladajg utworzenie strefy wolnego handlu, po-
dobnie jak w przypadku Rosji zajmujgcej trzecig pozycje ex aequo z Indiami.
W przypadku tego ostatniego kraju potowa preferencyjnych uméw handlo-
wych zaklada jednak czeSciowg liberalizacj¢ przeptywu towardw (tab. 1).
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Unia Europejska jest takze podmiotem zaangazowanym w negocjowa-
nie co najmniej trzykrotnie wigkszej liczby nowych regionalnych porozu-
mien handlowych (m.in. z USA, Kanada, Japonig, Malezjg, Singapurem,
Wietnamem, Tajlandia, Indiami, Marokiem i trzema regionami w ramach
AKP) w stosunku do badanej grupy krajéow. Kanada, plasujgca si¢ na dru-
gim miejscu, prowadzi pertraktacje z siedmioma partnerami (tab. 1). Po-
rozumienia o niepelnej liberalizacji handlu nie moga by¢ zawierane przez
Uni¢ Europejska, gdyz zgodnie z zasadami i warunkami funkcjonowania
WTO ich stronami mogg by¢ jedynie panstwa rozwijajace si¢.

Wszystkie analizowane kraje zawieraly preferencyjne porozumienia
handlowe z krajami rozwijajacymi si¢. W przypadku Unii Europejskiej
stanowig one ponad 70% wszystkich umow wprowadzajacych liberalizacje
handlu. Notyfikowane przez WTO umowy w badanych krajach sg ponad-
to w wiekszosci dwustronne. Dla Unii Europejskiej stanowia one blisko
80% zawartych porozumien.

Regionalne porozumienia handlowe coraz cze¢$ciej wychodzg poza ure-
gulowania wymiany towarowej, wprowadzajac ulatwienia w zakresie prze-
plywu czynnikow produkcji. Ich postanowienia, prowadzace czesto do
zacieSnienia wspolpracy i poglebiania integracji gospodarczej, oddziatujg
bezposrednio oraz posrednio na strumienie handlu zagranicznego krajow,
jak rowniez jego struktur¢ towarowa.

2. Skutki preferencyjnych porozumien handlowych
Unii Europejskiej dla handlu z krajami niebedacymi
czlonkami ugrupowania

W literaturze przedmiotu mozna znalez¢ liczne kryteria klasyfikacji
regionalnych porozumienn handlowych®. Dla potrzeb niniejszego opra-
cowania przyjeto podzial preferencyjnych uméw handlowych zawartych
przez Uni¢ Europejska na dwie podstawowe grupy wyr6znione wedlug
kryterium poziomu rozwoju gospodarczego:

* z krajami rozwinigtymi gospodarczo,

e z krajami rozwijajacymi sig.

® R.J. Ahearn, op.cit.; A.A. Ambroziak, E. Kawecka-Wyrzykowska, Traktatowe
stosunki handlowe Wspdlnoty Europejskiej = paristwami trzecimi, w: Unia Europejska, red.
E. Kawecka-Wyrzykowska, E. Synowiec, t. I, Warszawa 2004, s. 205-208; J. Sozan-
ski, Umowy migdzynarodowe Unii Europejskiej po traktacie z Lizbony, Warszawa—Poznan
2011, s. 214-216; A. Knade-Plaskacz, Wspolna polityka handlowa Unii Europejskiej, w:
Zarys prawa swobod rynku wewngtrznego Unit Europejskiej, red. M.K. Kolasinski, To-
run 2013, s. 68; S. Woolcock, European Union policy towards Free Trade Agreements,
“ECIPE Working Papers” 2007, No. 3, http://www.ecipe.org/media/publication_pdfs/
european-union-policy-towards-free-trade-agreements.pdf [dostep 5.12.2014].
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W ostatniej grupie znalazly si¢ panstwa przygotowujace si¢ do pelnego
czlonkostwa w Unii Europejskiej oraz powigzane bardziej luznymi form-
ami wspOlpracy handlowej i gospodarczej, pozostajgce jednak w Scistych
zwigzkach z krajami ugrupowania i sgsiadujgce z nim, dlatego zostaly one
takze wyodre¢bnione. Uwzgledniono takze podzial na dwie podstawowe
grupy: towary nieprzetworzone i produkty przemystu przetworczego.
Analize przeprowadzono oddzielnie dla eksportu i importu towaréw, a ba-
daniem objeto lata 2007-2013.

Eksport towaréw do krajow niebedgcych cztonkami Unii Europejskiej,
oparty o preferencyjne porozumienia handlowe, stanowil okoto 1/3 unijnej
sprzedazy towarow na rynki zagraniczne. W latach 2007-2013 eksport do
krajow wysoko rozwinietych ksztaltowat si¢ na stabilnym poziomie wyno-
szgcym okolo 15% wartosci towaréw sprzedawanych poza unijny rynek.
Podobny udzial (na poziomie nizszym o 1 punkt procentowy) odnotowa-
no w grupie wyrobow przemystowych dostarczanych z UE na rynki za-
graniczne, a nieco mniejsze znaczenie miaty produkty nieprzetworzone
(okoto 12-13%). Kraje basenu Morza Srédziemnego i kandydujace do UE
— panstwa Batkanow Zachodnich oraz Turcja — miaty dos¢ zblizone do sie-
bie udzialy w unijnym eksporcie. Jednak w przypadku tej ostatniej grupy
decydujaca rol¢ odgrywata sprzedaz unijnych produktéw na rynek turecki,
stanowigca okoto 90% wartoSci uzyskiwanej przez te panstwa. W obu wy-
réznionych grupach towaréw mozna zauwazy¢ wyzszy udzial krajow rozwi-
jajacych sie w stosunku do gospodarek rozwinigtych (tab. 2).

W badanym okresie najszybsze zmiany zachodzity w sprzedazy towa-
rOw nieprzetworzonych, obejmujgcych zar6wno surowce, paliwa, jak 1 to-
wary rolno-spozywcze do krajow rozwijajacych si¢. Na globalnym rynku
ceny tych wyrobow ulegajg czgsto zmianom, chociaz na poczatku XXI w.
zauwazalna byta tendencja do ich wzrostu'. Najwigksza dynamike¢ odno-
towano w przypadku dostaw na rynki krajow basenu Morza Srédziem-
nego oraz Balkanow Zachodnich, ktore stosunkowo niedawno zawarlty
regionalne umowy handlowe, zwane porozumieniami o stowarzyszeniu
1 stabilizacji (SAA), jak rowniez do Turcji (tab. 2).

W 2013 r. udzial krajow, z ktéorymi Komisja Europejska prowadzila
pertraktacje badz tez wynegocjowala uklady obecnie oczekujgce na wej-
Scie w zycie, stanowit okoto 30% unijnego eksportu do krajow trzecich.
Oznaczatoby to podwojenie udzialu eksportu pochodzacego z krajow UE
objetego tego rodzaju umowami.

10T, Dudzinaski, J. Narekiewicz, Nowe relacje cen w handlu migdzynarodowym a eks-
port krajow Wspdlnoty Niepodleglych Panstw, ,Zeszyty Naukowe Uniwersytetu Szcze-
cinskiego” 2013, nr 756, s. 120-121.
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Tabela 2. Znaczenie preferencyjnych porozumien handlowych w eksporcie
z Unii Europejskiej do krajow trzecich w latach 2007-2013 (w %)

Udzial w eksporcie Tempo

Ly zmian

Wyszczegdlnienie | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 2007—2013
towary ogotem
Kraje wysoko 14,93 | 14,61 | 14,95 | 14,74 | 15,54 [ 14,33 15,94| 6,76
I'OZWII’IIQ[C
géa’“"z“’”alace 15,97 [ 16,52 | 16,81 | 16,54 | 16,28 | 16,22 [ 15,91 | 5,12
W tym:
kraje kandydujace | ¢ | 577 | 554 | 5,82 | 5,97 | 5,70 | 5,64 | 4,44
do cztonkostwa
w UE
Kraje basenu Mor- | g 45 | 87 | 6,37 | 5,95 | 5552 | 549 | 5,34 | 51
za Srodziemnego
Ogébtem 30,90 [ 31,13 31,76 | 31,28 [ 31,82/ 30,55 (31,84 5,89
towary nieprzetworzone
Kraje wysoko 13,95 [ 13,40 | 14,14 (13,20 [ 12,15( 13,09 [12,27| 6,09
rozwinigte
gé’a’“"zw”a’%ce 17,92 | 18,79 | 19,27 | 20,00 | 20,24 | 20,97 [ 19,94 | 10,49
W tym:
kraje kandydujace | ¢ 59 | ¢ 37 | 612 | 679 | 7,17 | 744 | 6,63 | 9,38
do cztonkostwa
w UE
Kraje basenu Mor- | 55 | 7 61 | 708 | 831 | 824 | 8,76 | 839 | 12,59
za Srédziemnego
Ogétem 31,87 [32,19]33,40(33,20(32,39 34,06 32,24| 8,75
towary przetworzone

Kraje wysoko 14,64 | 14,24 | 14,93 | 14,37 [ 14,50 | 13,91 [ 14,00 | 3,27
I‘OZWlIlthe
géa’erozw”amce 15,90 | 16,41 | 16,98 | 16,63 | 16,35 | 15,97 | 16,40 | 4,07
W tym:
kraje kandydujace | ¢ 11 | 585 | 564|593 | 6,09]559 |58 | 336
do cztonkostwa
w UE
Kraje basenu Mor- | o) | 551 | 63 | 564 | 5,14 | 495 | 502 | 4,89
za Srodziemnego
Ogétem 30,53 [30,64 [31,91 31,01 [30,86 (29,88 (3040 | 3,71

Zrédlo: obliczenia wlasne na podstawie bazy danych UNCTAD, http://unctadstat.
unctad.org [dostep 10.12.2014].
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Preferencyjne porozumienia handlowe wplywajg takze na wielkos¢ im-
portu do krajow UE.

Tabela 3. Znaczenie preferencyjnych porozumien handlowych w imporcie
z krajow trzecich do Unii Europejskiej w latach 2007-2013 (w %)

Tempo

zmian
2007-
2013

oy Udziat w imporcie
Wyszczegdlnienie

2007 [2008 [2009 [2010 [2011 [2012 | 2013
towary ogbtem

Kraje wysoko rozwi-
nigte 13,79 | 14,19 | 14,80 | 13,60 | 13,20 13,91 | 12,57 | 0,73

Kraje rozwijajace si¢ | 12,20 | 12,56 | 11,95 | 11,46 | 12,26 | 12,02 | 12,57 | 2,79
W tym:

kraje kandydujace do
czlonkostwa w UE 3,89 | 3,51 | 3,55 | 3,41 | 344 | 3,32 | 3,75 | 1,66

Kraje basenu Morza
Sr6dziemnego 3,64 | 3,80 | 3,84 | 3,79 | 3,99 | 3,82 | 3,99 | 4,47

Ogbtem 25,99 | 26,75 | 26,75 | 25,06 | 25,46 | 25,93 | 25,14 | 1,75
towary nieprzetworzone

Kraje wysoko rozwi-

nicte 12,95(13,20 (13,20 12,39 (11,92 | 11,19 | 11,26 | 2,64
Kraje rozwijajace si¢ | 17,57 | 17,86 | 18,11 | 16,69 | 17,05 | 16,52 | 17,77 | 5,36
W tym:

kraje kandydujace do

cztonkostwa w UE 2,00 | 1,70 | 1,91 | 1,93 | 1,75 | 1,65 | 1,92 | 4,37
Kraje basenu Morza
Srédziemnego 5,67 | 5,80 | 6,44 | 6,01 | 594 | 5,57 | 5,94 | 6,32
Ogotem 30,52 | 31,06 | 31,31 | 29,08 | 28,97 | 27,71 | 29,03 | 4,28

towary przetworzone

Kraje wysoko rozwi-

niete 13,69 | 13,55]13,89|13,10|12,81|13,21 | 13,31 | 0,49
Kraje rozwijajace si¢ | 9,06 | 9,07 | 8,35 | 8,25 | 8,78 | 8,64 | 9,13 | 0,94
W tym:

kraje kandydujace do

cztonkostwa w UE 5,29 | 5,06 | 4,75 | 4,57 | 4,87 | 4,82 | 5,33 | 1,10

Kraje basenu Morza
Srodziemnego 2,48 | 2,57 | 2,58 | 2,52 | 2,67 | 2,65 | 2,68 | 2,85

Ogoétem 22,75 (22,62 | 22,24 | 21,35 | 21,59 | 21,85 | 22,44 | 0,68

Zrédlo: obliczenia wlasne na podstawie bazy danych UNCTAD, http://unctadstat.
unctad.org [dostep 10.12.2014].
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Udzial importu z krajéw objetych preferencyjnymi warunkami doste-
pu do jednolitego rynku ksztaltowatl si¢ na nizszym poziomie w porow-
naniu do eksportu pochodzacego z Unii Europejskiej (o ok. 5-6 punktow
procentowych). Wolniej tez zachodzily zmiany w zakresie dostaw towa-
row z zagranicy. Tendencja ta wystgpita zar6wno w imporcie z krajow wy-
soko rozwinietych, jak i rozwijajacych sie. W tej ostatniej grupie krajow
udzial panstw kandydujacych do Unii Europejskiej oraz potozonych nad
Morzem Sr(’)dziemnym ksztaltowal si¢ w latach 2007-2013 na zblizonym
poziomie w przywozie towarow ogoltem. W badanym okresie dla krajow
Afryki Péinocnej i Bliskiego Wschodu odnotowano jednak najwyzsze
tempo wzrostu importu (tab. 3).

Produkty nieprzetworzone stanowily blisko 30% towaréw importowa-
nych z panstw objetych preferencyjnymi porozumieniami handlowymi do
Unii Europejskiej. Udziat tej grupy wyrobéw pochodzacych z krajow rozwi-
jajacych si¢ byt znacznie wyzszy w poréwnaniu do panstw wysoko rozwinig-
tych (okoto 4-6 punktow procentowych) i odnotowano w niej wysokie tempo
zmian — najwyzsze w zakupach dokonywanych na rynkach krajow basenu
Morza Srédziemnego (tab. 3).

Wyroby przemystu przetworczego stanowity ponad 20% importu ogétem
Unii Europejskiej w latach 2007-2013. Obok krajéw rozwinigtych gospodar-
czo najwigksze znaczenie w dostawach tych towar6w na rynek unijny miata
grupa panstw kandydujacych do czlonkostwa w ugrupowaniu (tab. 3).

Porozumienia bg¢dgce obecnie przedmiotem negocjacji przez Unig
Europejskg mogg w o wiele wigkszym stopniu przyczynic si¢ do wzrostu
udziatlu importowanych wyrobow przemystowych (o ponad 35%) niz nie-
przetworzonych (okolo 19%).

Przeprowadzona analiza pozwala na sformutowanie wniosku o wyste-
powaniu niezbyt silnych powigzan ugrupowania z krajami obj¢tymi pre-
ferencyjnymi porozumieniami handlowymi, szczegélnie w grupie krajow
rozwijajacych si¢. Sytuacja ta moze znacznie zmienié si¢ po wejsciu w zy-
cie planowanych uktadow.

3. Rola regionalnych porozumien handlowych w handlu
zagranicznym Polski na tle Austrii, Czech i Szwecji

Kraje nienalezace do Unii Europejskiej odgrywaly rézng role w wy-
mianie handlowej panstw czlonkowskich ugrupowania!'. Celem tej czeSci
opracowania jest przeprowadzenie analizy znaczenia regionalnych porozu-

I http://appsso.eurostat.ec.europa.eu/nui/show.do?dataset=ext_It_intratrd&lang
=en [dostegp 10.12.2014].
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mien handlowych w handlu zagranicznym Polski, Czech, Austrii i Szwecji.
Udziat tych krajow w relacjach z pafistwami spoza ugrupowania ksztaltowat
si¢ na zblizonym poziomie w poréwnaniu do pozostalych panstw czlon-
kowskich Unii Europejskiej, chociaz r6znily si¢ one wielkoscia i poziomem
rozwoju gospodarczego'.

Tabela 4. Znaczenie preferencyjnych porozumien handlowych Unii
Europejskiej w eksporcie i imporcie Polski do/z krajow trzecich na tle
Austrii i Szwecji w latach 2007-2013 (w %)

Eksport Import
o1 . . tem-
Wyszczegolnienie | 50071 2010(2013| po | 2007 | 2010 | 2013 | BP0
. Zmian
zmilan
Polska

Kraje wysoko rozwinigte (14,30 13,36 |13,83 | 9,38 (13,02 [13,26 |{11,86 | 4,86
Kraje rozwijajgce sie 12,21 (15,44 (14,62 | 6,51 |7,13 |5,56 | 5,48 | 2,75

W tym:

kraje kandydujace do

czlonkostwa w UE 7,67 |9,47 | 8,45 | 11,78 | 4,09 | 3,37 | 3,35 | 3,04
Kraje basenu Morza

Sroédziemnego 2,94 13,50 (3,24 | 9,75 | 1,16 | 1,07 | 1,04 | 5,44
Ogodtem 26,51 (28,80 |28,45 | 7,45 (20,15 (18,82 (17,34 | 3,97

Austria
Kraje wysoko rozwinigte (21,35 (22,45 {20,60 | 4,31 121,53 |24,08 |25,34 | 5,47
Kraje rozwijajace sie 14,08 |13,04 [11,46 | 0,96 |10,25 (9,76 | 8,58 | -2,08
W tym:
kraje kandydujace do 7,23 16,71 | 5,71 | 0,87 |5,07 | 4,89 | 6,50 | 6,97
cztonkostwa w UE

Kraje basenu Morza | g8 12,85 | 2,44 | 2,62 | 2,75 | 229 | 1,54 | 7,57
rodziemnego

Ogoétem 35,42135,49 (32,05 | 2,91 |31,78 |33,84 (33,92 | 3,07
Czechy
Kraje wysoko rozwinigte |17,65 |18,26 |15,06 | 6,91 | 8,38 |10,41 {10,29 | 9,82
Kraje rozwijajgce si¢ 15,36 {16,30(17,22 | 10,11 | 5,93 | 4,83 | 6,69 | 8,13
W tym:

kraje kandydujace do
czlonkostwa w UE 8,58 | 8,03 (9,92 |12,47 | 3,35 | 2,85 | 4,08 | 9,66

Kraje basenu Morza
Srodziemnego 5,12 16,55 5,01 | 9,53 | 1,43 (0,97 | 1,19 | 7,24

Ogodtem 33,01 34,56 [32,28 | 8,75 14,31 |15,24 |16,44 | 9,01

12 Ibidem.
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Szwecja

Kraje wysoko rozwinigte |29,12 |26,24 |128,79 | 1,63 (36,35 |33,83 |34,39 | 1,24
Kraje rozwijajace si¢ 10,21(10,98 | 10,4 | 0,79 | 6,35 |5,31 | 5,06 | -1,69
W tym:

kraje kandydujace do

czlonkostwa w UE 3,67 (3,08 {3,29 | 0,01 |291 |2,32 |2,88 | 2,01
Kraje basenu Morza

Srodziemnego 3,21 (3,83 [3,45 | 3,20 | 0,72 |0,72 | 0,61 | -0,33
Ogodtem 39,32 137,22 39,02 | 1,41 |42,70 39,14 (39,45 | 0,82

Zrédlo: obliczenia wiasne na podstawie bazy danych UNCTAD, http://unctadstat.
unctad.org [dostgp 10.12.2014].

W latach 2007-2013 udziat eksportu i importu z/do Polski na ksztal-
towal sie na znacznie nizszym poziomie w poréwnaniu do Austrii, Szwe-
cji 1 Czech (jedynie w eksporcie). W polskim, podobnie jak i w czeskim
eksporcie wystgpowaly o wiele mniejsze réznice miedzy udzialami obu
grup krajow. Importowane towary z krajow objetych regionalnymi poro-
zumieniami handlowymi mialy jednak niewielkie znaczenie w przypad-
ku Czech (najmniejsze sposrdod badanych krajow). Natomiast w handlu
zagranicznym Szwecji odnotowano, szczegélnie w imporcie, silniejsze
powiazania z krajami wysoko rozwini¢tymi. Podobne tendencje zacho-
dzity w austriackiej wymianie handlowej z krajami spoza UE. Najszybsze
tempo zachodzacych zmian odnotowano w polskim i czeskim eksporcie,
szczegoOlnie w kontaktach z grupg krajow kandydujgcych do czlonkostwa
w Unii Europejskiej. W sprzedazy towaréw pochodzacych z Polski zauwa-
zono takze jej wysokie tempo wzrostu do krajow basenu Morza Srédziem-
nego. W imporcie na polski rynek dynamika ksztattowala si¢ na znacznie
nizszym poziomie. W przypadku towaréw pochodzacych z krajow rozwi-
jajacych sie, z wyjatkiem panstw kandydujacych do cztonkostwa w UE,
a dostarczanych do Austrii i Szwecji, tempo zachodzacych zmian bylo
ujemne, a dla Czech wskaznik ten osiggnal najwyzszy poziom. W Polsce
odnotowano takze wzrost importu ze wszystkich wyodrgbnionych grup
krajow (tab. 4).

W kolejnej tabeli zaprezentowano zmiany zachodzace w handlu zagra-
nicznym towarami nieprzetworzonymi mig¢dzy analizowanymi krajami
a panstwami objetymi preferencyjnymi porozumieniami handlowymi.

W eksporcie towaréw nieprzetworzonych z Polski do krajow objetych
liberalizacjg handlu w ramach preferencyjnych porozumien handlowych
odnotowano najbardziej zblizone udzialy w poréwnaniu do Austrii, z wy-
jatkiem ostatniego roku badania. Znacznie nizszy byl jednak stopien po-
wigzan naszego kraju z partnerami handlowymi majacymi zawarte uktla-
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Tabela 5. Znaczenie preferencyjnych porozumien handlowych Unii Europej-
skiej w eksporcie i imporcie towarami nieprzetworzonymi Polski do krajow
trzecich na tle Austrii i Szwecji w latach 2007-2013 (w %)

Eksport Import
Wyszczegolnienie |2007 2010 2013 | tempo (2007 [2010 |2013 | tempo
zmian zmian
Polska
Kraje wysoko roz-
winiete 12,01 | 8,95 | 6,84 | 5,72 16,59 | 8,35 |7,55 | 10,50
Kraje rozwijajace
sie 17,69 116,93 {13,31 | 10,96 | 7,18 | 5,49 | 4,74 | 4,21
W tym:
kraje kandydujace
do cztonkostwa
w UE 8,27 19,73 | 6,28 | 10,91 |1,89 | 1,74 | 1,88 | 7,96
Kraje basenu Morza
Srodziemnego 9,33 6,84 (5,79 | 7,46 |1,16 | 1,12 | 0,88 | 5,93
Pozostale kraje roz-
wijajace si¢ 1,32 10,53 1,47 | 12,58 | 4,14 | 2,63 | 1,99 | 2,95
Ogbtem 29,70 25,38 20,15 | 9,73 |13,76|13,84 [12,29 | 6,83
Austria
Kraje wysoko roz-
winiete 15,51 |15,54 25,28 | 11,67 |6,78 | 6,08 | 8,11 | 7,77
Kraje rozwijajace
sie 9,31 |9,89 |11,03 | 5,68 |12,37|9,76 | 8,75 | -1,12
W tym:
kraje kandydujace
do cztonkostwa
w UE 5,67 | 6,12 | 7,04 | 6,71 |4,20 | 3,90 | 5,51 | 9,44
Kraje basenu Morza
Srodziemnego 2,28 | 2,48 | 2,43 | 5,72 |6,19 | 3,72 | 2,24 | -10,78
Pozostate kraje roz-
wijajace si¢ 1,41 | 1,32 | 1,59 | 3,49 |1,98 | 2,15 | 1,00 | -6,67
Ogodtem 24,82 (25,43 136,31 | 9,37 119,15|15,84 (16,86 | 2,37
Czechy
Kraje wysoko roz-
winiete 13,69 116,20 {13,50 | 13,24 | 7,68 | 9,46 | 9,56 | 4,73
Kraje rozwijajace
sie 23,95 (23,30 {20,31 | 9,83 |6,54 | 5,10 | 7,28 | 8,74
W tym:
kraje kandydujace
do cztonkostwa
w UE 16,01 [17,69 |14,59 | 11,77 1,95 | 2,20 | 4,26 | 21,00
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Kraje basenu Morza

Srodziemnego 6,42 | 3,52 | 4,66 | 10,60 |2,45 | 0,91 | 1,25 | -3,90
Pozostale kraje roz-

wijajace sie 1,52 | 2,09 | 1,06 | 4,29 |2,14 | 2,00 | 1,77 | 7,56
Ogodtem 37,64 139,50 (33,81 | 10,95 |9,31 |14,57 | 9,83 | 8,02

Szwecja

Kraje wysoko roz-

winiete 39,25 |34,47 [36,20 | 3,14 |50,15|44,41 (45,11 | 4,07
Kraje rozwijajace

sie 13,15 15,66 |13,79 | 4,98 |5,99 | 5,71 | 4,20 | -0,13
W tym:

kraje kandydujace
do cztonkostwa

w UE 7,05 | 4,11 | 4,43 | -3,32 (0,87 | 0,83 | 0,77 | 3,72
Kraje basenu Morza
Srédziemnego 8,37 9,61 | 895 | 6,45 |0,63|0,83 | 0,40 | -1,02
Pozostale kraje roz-
wijajace si¢ 2,21 12,39 | 0,85 | -1349 [4,48 | 4,04 | 3,03 | -0,83
Ogoblem 52,40 [50,13 (49,99 | 3,61 |56,14|50,12 [49,31 | 3,65

Zrédlo: obliczenia wlasne na podstawie bazy danych UNCTAD, http://unctadstat.
unctad.org [dostep 10.12.2014].

dy o handlu preferencyjnym z UE niz w przypadku Szwec;ji (o ok. 20-30
punktéw procentowych) i Czech (o ok. 10 punktéw procentowych). Po-
dobnie jak w wymianie handlowej wszystkimi towarami, szwedzki eks-
port tej grupy produktow byl czesciej przeznaczony na rynki krajow wy-
soko rozwinietych niz pochodzacy z Polski i Austrii. Natomiast w przy-
padku Czech ich odbiorcami czeSciej byly panstwa rozwijajace si¢, objete
glownie bilateralnymi preferencjami handlowymi. We wszystkich anali-
zowanych panstwach najszybsze zmiany zachodzily w relacjach z krajami
kandydujacymi do Unii Europejskiej. W przypadku polskiego i czeskiego
eksportu odnotowano takze dynamicznie rosngcg sprzedaz do panstw roz-
wijajacych sie. Ponadto w Polsce, Austrii i Czechach tempo zachodzgcych
zmian w sprzedazy towarOw na rynki zagraniczne bylo o wiele wyzsze
w poréwnaniu do Szwecji (tab. 5).

W imporcie na polski, czeski i austriacki rynek odnotowano jeszcze
wigkszg réznicg w udziale towaréw nieprzetworzonych w stosunku do
Szwecji (0 ok. 30-40 punktéw procentowych). W przypadku tej grupy to-
warowej znaczace roznice wynikajg z posiadanych przez kraj surowcow
naturalnych. Tempo zmian zachodzgcych w imporcie towaréw nieprze-
tworzonych z krajow wysoko rozwini¢tych w przypadku Polski ksztal-
towalo si¢ na znacznie wyzszym poziomie, szczegélnie w porownaniu do
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Tabela 6. Znaczenie preferencyjnych porozumien handlowych Unii Europej-
skiej w eksporcie i imporcie wyrobami przemystu przetworczego Polski do
krajow trzecich na tle Austrii i Szwecji w latach 2007-2013 (w %)

Eksport Import
Wyszczegdlnienie 2007 2010 [2013 | tempo [2007 2010 [2013 | tempo
zmian zmian

Polska

Kraje wysoko rozwi-

niete 14,68 [14,31 |15,61 | 9,81 |17,90|16,78 |15,33 | 3,57

Kraje rozwijajace sie [11,31 |15,12 [15,04 | 5,48 |7,87 | 6,00 | 6,23 | 1,94

W tym:

kraje kandydujace do

cztonkostwaw UE | 7,58 9,44 | 9,05 | 11,93 |5,72 | 4,46 | 4,49 | 2,07

Kraje basenu Morza

Srodziemnego 1,87 | 2,76 | 2,63 | 11,19 [1,29 | 1,13 | 1,22 | 5,28

Ogoétem 25,99 (29,43 130,65 | 6,98 |25,77|22,78 |21,56 | 2,98
Austria

Kraje wysoko rozwi-

niete 18,88 [20,75 |19,87 | 4,22 |22,82(23,12 |29,26 | 4,05

Kraje rozwijajace si¢ [11,99 |11,43 |11,61 | 2,23 |7,27 | 7,73 | 9,11 2,70

W tym:

kraje kandydujace do

cztonkostwaw UE | 5,90 | 5,55 |5,56 | 2,33 |5,33 | 5,48 | 7,67 | 6,05

Kraje basenu Morza

Srodziemnego 2,38 | 245|246 | 429 1098 | 1,42 | 1,27 | 1,33

Ogoétem 30,87 (32,18 |31,48 | 3,39 130,09|30,85 38,37 | 3,70
Czechy

Kraje wysoko rozwi-

niete 17,86 |18,38 |15,17 | 6,63 ]10,39|10,46 |12,80 | 9,78

Kraje rozwijajace sie [15,01 |15,99 [17,04 | 10,06 |5,71 | 4,75 | 6,48 | 7,68

W tym:

kraje kandydujace do

cztonkostwaw UE | 8,26 | 7,54 | 9,62 | 12,38 |3,86 | 3,10 | 4,00 | 6,68

Kraje basenu Morza

Srodziemnego 5,08 | 6,74 | 5,06 | 946 1,06 | 0,99 | 1,18 | 14,18

Ogotem 32,87 (34,37 |32,21 | 8,58 |16,10|15,21 |19,28 | 8,98
Szwecja

Kraje wysoko rozwi-

niete 28,44 (26,88 |29,44 | 1,42 |28,50|26,72 |26,04 | -1,90

Kraje rozwijajace si¢ | 9,72 |11,15 (10,73 | 1,18 |6,33 | 5,09 | 5,86 | -1,81

W tym:

kraje kandydujace

do cztonkostwa

w UE 3,25 [ 3,18 | 345 | 1,78 3,92 | 3,37 | 4,67 | 2,53
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Kraje basenu Morza
Srodziemnego 2,48 |3,10 | 2,82 | 291 |0,76 | 0,64 | 0,79 | 0,15
Pozostale kraje roz-
wijajgce sie 4,60 | 5,17 [4,85 | -0,84 |1,65 | 1,08 | 0,40 | -1768

Zrédlo: obliczenia wlasne na podstawie bazy danych UNCTAD, http://unctadstat.
unctad.org [dostep 15.12.2014].

Szwecji 1 Czech. Polski import produktéw nieprzetworzonych z krajow ba-
senu Morza Srédziemnego charakteryzowal si¢ dodatnim tempem zacho-
dzacych zmian, w przeciwienstwie do Czech, Austrii i Szwecji. W przypad-
ku ostatnich dwoch panstw niekorzystne zmiany wystgpity dla calej grupy
krajow rozwijajgcych sie. Stopien powigzan handlowych w zakresie impor-
towanych towaréw nieprzetworzonych z krajow kandydujacych do Unii
Europejskiej w przypadku Austrii byl najwyzszy, najnizszy za$ dla Szwecji,
jednak we wszystkich czterech analizowanych panstwach odnotowano rela-
tywnie wysokie tempo zmian, najwyzsze w przypadku Czech (tab. 5).

Wyroby przemystu przetworczego odgrywajace znaczaca rol¢ w wymianie
handlowej krajow Unii Europejskiej zostaly objete analizg w ponizszej tabeli.

W wymianie handlowej wyrobami przemysiu przetworczego mozna
odnotowa¢ podobne tendencje do przedstawionych wczeSniej rozwazan
odnoszacych si¢ do wszystkich towarow. Podobnie jak czeski, polski eks-
port do badanej grupy panstw charakteryzowal sie cz¢sto najwyzszym
tempem wzrostu, a udzial towaréw dostarczanych na rynki zagraniczne
byt relatywnie niski, nie tylko w poréwnaniu do Austrii, Czech i Szwecji,
lecz takze do Unii Europejskiej. W analizowanym okresie mozna zauwa-
zy¢ wzrost sprzedazy wyrobow przemystu przetworczego na rynki krajow
rozwijajacych sie (ok. 4 punkty procentowe) oraz do panstw wysoko roz-
winietych (ok. 1 punkt procentowy). Udzial tej grupy towaréw importo-
wanych z panstw objetych regionalnymi porozumieniami handlowymi do
Austrii 1 Szwecji byt zblizony w poczatkowym okresie. W Polsce ksztalto-
wal si¢ na poziomie o ok. 10 punktéw procentowych nizszym w poréwna-
niu do tych dwdch krajow. Natomiast najstabiej uzaleznione od importu
w tej grupie towarow byly Czechy. Znaczace roznice wystepowaly miedzy
udziatem polskiego importu z krajow wysoko rozwinietych a dwoma pan-
stwami z UE-15 objetymi analizg. Najnizszy stopien powigzan handlo-
wych z badanymi panstwami cztonkowskimi Unii Europejskiej odnoto-
wano w przypadku krajéow basenu Morza Srédziemnego (tab. 6).

W kolejnej tabeli uwzgledniono regionalne porozumienia handlowe ne-
gocjowane obecnie przez Uni¢ Europejskg, i uwzgledniono w niej udziat
panstw bedacych strong tych umow w eksporcie i imporcie Polski, Austrii,
Czech i Szwecji.
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Tabela 7. Znaczenie panstw negocjujacych preferencyjne porozumienia w han-
dlu zagranicznym Polski i badanych panstw Unii Europejskiej w 2013 r. (w %)

Eksport Import
Kraj towary towary towary | towary tolggfy towary
ogolem | nieprzetw.| przetw. | ogblem przetw. przetw.
Polska 29,62 34,27 28,55 20,18 11,63 25,71
Austria 29,13 20,87 29,29 23,15 12,23 31,55
Czechy 27,16 24,94 27,31 22,80 12,59 26,60
Szwecja 26,70 19,48 30,19 21,64 12,96 29,15

Zrédlo: obliczenia wlasne na podstawie bazy danych UNCTAD, http://unctadstat.
unctad.org [dostep 15.12.2014].

Zakonczenie trwajacych pertraktacji i wejScie w zycie juz wynegocjo-
wanych umow moze przyczynié si¢ w znaczny sposob do zwigkszenia
udzialu wymiany handlowej opartej na porozumieniach o integracji go-
spodarczej, zarowno w przypadku Polski, jak i pozostatych panstw czion-
kowskich Unii Europejskiej. Blisko 60% polskiego eksportu do krajow
spoza ugrupowania i niecale 40% towaréw importowanych do naszego
kraju odbywatoby sie na warunkach preferencyjnych uméw handlowych.
W strukturze sprzedazy na rynki zagraniczne bardziej wzrosiby udziat
towarOw nieprzetworzonych w poroéwnaniu do drugiej wyodrebnionej
grupy. Istniejace dysproporcje miedzy Polskg a badanymi krajami wyma-
gajg jednak podjecia dzialan promujgcych nasze towary i wspierajacych
przedsiebiorcéw na rynkach krajow objgtych porozumieniami o handlu
preferencyjnym.

Jak wykazala przeprowadzona analiza, wymiana handlowa Polski
z krajami niebedgcymi czlonkami Unii Europejskiej majacymi dostep
do rynku w oparciu o preferencyjne umowy handlowe plasowala si¢ na
o wiele nizszym poziomie przede wszystkim w poréwnaniu do Szwecji,
jak rowniez Austrii i Czech. Wyzsze tempo zmian zachodzgcych w pol-
skim eksporcie i imporcie pozwala jednak sformulowaé wniosek o nie-
znacznie zwi¢kszajgcym si¢ znaczeniu panstw, ktore zawarly regionalne
porozumienia handlowe z Unig Europejska, w handlu zagranicznym
naszego kraju. Do poprawy pozycji Polski moze takze przyczyni¢ si¢ za-
konczenie negocjacji i wejscie w zycie nowych bilateralnych ukiadéw
handlowych ze znaczgcymi partnerami handlowymi.
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Podsumowanie

Regionalne porozumienia handlowe stanowig istotny instrument ure-
gulowania relacji w zakresie wspoéiczesnego handlu. Charakteryzuje je nie
tylko coraz szerzy zakres i zasieg obowigzywania, lecz takze zlozonos¢ ure-
gulowanych zagadnien, wykraczajacych czg¢sto poza wymiang towarami.
Wsrod najwazniejszych podmiotéw globalnej wymiany handlowej UE za-
warla najwigkszg liczbe umow umozliwiajacych liberalizacj¢ handlu oraz
prowadzi negocjacje nowych porozumien ze znaczgcymi Swiatowymi part-
nerami. Wymiana handlowa Unii Europejskiej oparta na regionalnych po-
rozumieniach handlowych stanowita okoto 30% wartosci handlu ugrupo-
wania z krajami trzecimi.

Pomimo zblizonych udzialéw w wymianie handlowej Polski, Austrii,
Szwecji 1 Czech z panstwami niebedgcymi cztonkami UE przeprowadzona
analiza wykazala relatywnie niskg intensywnos¢ powigzan naszego kraju
Z grupg partnerOw objetg bilateralnymi preferencjami. Wiekszos$¢ panstw,
z ktérymi zostaly podpisane umowy o tworzeniu stref wolnego handlu,
jak i innych formach integracji gospodarczej, nadal nie jest waznymi part-
nerami handlowymi Polski, chociaz w analizowanym okresie sytuacja ta
ulegta nieznacznej poprawie.

Udzialy towaréw nieprzetworzonych w polskiej i szwedzkiej wymia-
nie handlowej z krajami rozwijajacymi si¢ byly do siebie zblizone. We
wszystkich badanych krajach odnotowano relatywnie wysokie tempo
zmian zachodzacych w handlu z panstwami kandydujgcymi do cztonko-
stwa w Unii Europejskiej. W grupie wyrobow przetworzonych polski eks-
port i import charakteryzowal si¢ czesto najwyzszym tempem wzrostu.
Znaczenie produktéw przemystu przetworczego pochodzacych z Polski
bylo jednak o wiele mniejsze w poréwnaniu do austriackiego, czeskie-
go 1 szwedzkiego eksportu. Znaczace roéznice miedzy badanymi krajami
wystepowaly takze w imporcie wyrobow przetworzonych z krajow wyso-
ko rozwinigtych. Natomiast w tej grupie towar6w bardziej zblizone byty
powigzania z krajami rozwijajacymi si¢. Opracowanie to stanowi jedynie
og0lny zarys poruszonej w nim problematyki i nadal wymaga podjecia do-
glebnych badan i przeprowadzenia dalszych analiz w zakresie struktury
handlu zagranicznego.
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Abstract

An Impact of the European Union Regional Trade Agreements
on Polish Foreign Trade. A Comparative Analysis with Other
Member States

The aim of the paper is to present the impact of EU preferential agre-
ements on Polish and selected Member States trade exchange.

The EU preferential agreements compared to main states participating
in global trade were reviewed at the beginning. Afterwards the influence
of these regulations on EU export and import was included in the paper.
The empirical research based on statistical data on Polish, Czech, Austrian
and Swedish export and import with non-member countries that signed
the preferential agreements was presented in the paper. The study cove-
red the period 2007-2013 and included trade flows with developed and
developing countries. Moreover the goods were divided intotwo groups:
primary and manufactured products. The EU regional trade agreements
being currently under negotiations were considered in the paper as well.

The countries which concluded preferential agreements have rather
low share in Polish export and import comparing to Austrian and Swe-
dish foreign trade.





