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Specjalizacja eksportowa krajow UE
w miedzynarodowym handlu uslugami

1. Wprowadzenie

Indeks specjalizacji eksportowej kraju jest jednym z miernikow
jego miedzynarodowe] pozycji konkurencyjnej.! Najczeséciej do po-
miaru pozycji konkurencyjnej w miedzynarodowym handlu dobrami
stosowany jest w postaci wskaznika ujawnionej przewagi kompara-
tywnej — RCA (ang. Revealed Comparative Advantage), ktérego au-
torem jest Bela Balassa.2 Wspomniany wskaznik wyraza wzgledna
przewage kraju w miedzynarodowym eksporcie danego dobra czy
tez grupy doébr w stosunku do catkowitego udzialu tego kraju
w eksporcie §wiatowym.3 Mozna go réwniez wykorzystac¢ przy zacho-
waniu pewnych zalozen do analizy specjalizacji eksportowej w han-
dlu ustugami. Po pierwsze, nalezy przyjac¢, ze model handlu od-
zwierciedla wzgledne koszty 1 réznice w czynnikach pozacenowych,

* Dr Dariusz Mongialo — pracownik Ministerstwa Gospodarki (artykul prezen-
tuje prywatne poglady autora).

1 J.Misala, Wspdfczesne teorie miedzynarodowej wymiany gospodarczej I zagra-
nicznej polityki handlowej, SGH, Warszawa 2004, s.252.

2 B.Balassa, Trade Liberalisation and ,Revealed” Comparative Advantage, ,,The
Manchester School of Economic and Social Studies” no. 2/1965; B.Balassa, Com-
parative advantage, trade policy and economic development, 1989; G.Lafay, The
measurement of revealed comparative advantages w: International Trade Model-
ling, eds. M.G.Dagenais, P.A.Muet, Chapman & Hall Ltd., 1992; United Nations,
Changing patterns of trade in world industry: an empirical study on revealed com-
parative advantage, Nowy Jork 1982; OECD, A taxonomy of statistical indicators
for the analysis of international trade and production, 2003; T.L.Vollrath, A Theo-
retical Evaluation of Alternative Trade Intensity Measures of Revealed Compara-
tive Advantage, ,Weltwirtschaftliches Archiv” no. 127(2)/1991.

3 J.Misala, op.cit, s.245.
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np. w jakosci. Po drugie, nalezy zalozy¢, ze réznice miedzy krajami,
ktore sa przyczynag powstania handlu, wynikajq z réznic w zasobno-
$ci w czynniki produkeji, a nie sa spowodowane przez réznice w po-
zlomie posiadanej technologii.4

Wskaznik ujawnionej przewagi komparatywnej (zwany dalej in-
deksem Balassy) mozna wyrazi¢ w nastepujacy sposob:

RCAA = (XAXA)/(XREF/XRER) gdzie:

- RCAJ'A — to wskaznik ujawnionej przewagi komparatywnej kraju A

w sektorze j,
- XJ‘A przedstawia wielko$é eksportu sektora j kraju A,

— XA_¢o catkowity eksport ustug kraju A,
- XjREF i XREF oznaczaja analogiczne wartosci dla grupy krajéw beda-
cej punktem odniesienia.

Warto$é RCA wieksza niz 1 oznacza, ze kraj posiada ujawniong
przewage komparatywna w Swiadczeniu uslugi, tj. specjalizuje sie
w eksporcie tej ustugi. Jezeli za§ RCA jest mniejsze niz 1, to kraj A
nie posiada takiej przewagi i jest wzglednie niewyspecjalizowany
w eksporcie danego produktu.

Jedynym kompleksowym zrédlem informacji na temat wielkoSci
swiatowego handlu uslugami jest bilans ptatniczy przygotowywany
wedlug zalecen Miedzynarodowego Funduszu Walutowego. Jednak
korzystajac z tej publikacji, nalezy pamietaé, ze rejestrowane sa
w niej tylko transakcje miedzy rezydentami danego kraju a niere-
zydentami, przy czym rezydentem w rozumieniu bilansu ptatniczego
staje sie jednostka gospodarcza, jezeli ma centrum swojej dziatalno-
$c1 gospodarcze) w danym kraju, tj. jest zaangazowana 1 zamierza
kontynuowaé swoje zaangazowanie w te dziatalno$¢ w tym kraju na
znaczaca skale na czas dluzszy lub nieokreslony (sugerowanym
punktem odniesienia jest okres dluzszy niz 1 rok). Szeroko rozu-
miany obrét ustugami moze sie odbywacé na cztery rézne sposoby:
transgranicznie (np. miedzynarodowa rozmowa telefoniczna), przez
konsumpcje za granica, (np. pacjent wyjezdza na leczenie do szpitala
za granice), w postaci obecnoéci handlowej zagranicznego ustugo-

4 Por.: A.V.Deardorff, Comparative Advantage and International Trade and In-
vestment in Services w: Trade and Investment in Services' Canada/US Perspec-
tives, ed. R.M.Stern, Toronto: Ontario Economic Council, 1985; D.Mongialo, Han-
del ustugami Polski z Unig Europejska w okresie przedakcesyjnym, ,,Ekonomia”
nr 15/2004.
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dawcy w danym kraju (zagraniczne towarzystwo ubezpieczeniowe
otwiera swéj oddzial) lub tez w formie miedzynarodowej migracji
0séb fizycznych éwiadczacych ustugi (obcokrajowiec podejmuje pra-
ce za granica w lokalnej restauracji).? Dane bilansu platniczego
stanowia w miare miarodajne zrédlo informacji na temat wielkosci
wymiany uslugowej realizowanej transgranicznie i w postaci kon-
sumpcji za granica. W bilansie platniczym nie jest natomiast
uwzgledniana dzialalno§¢ zagranicznych firm ustugowych, ktore
Swiadcza uslugi w danym kraju przez filie, oddzialy, przedstawi-
cielstwa czy przedsiebiorstwa podlegle (tzw. obecno$é handlowa).
Pominieta jest réwniez czesciowo wielko§¢ eksportu ustug realizo-
wanego przez przeplyw oséb fizycznych éwiadczacych ustugi. Doty-
czy to tych obcokrajowcow, ktorzy zatrudnieni sa w kraju pobytu
przez znajdujace sie w tym kraju zagraniczne firmy uslugowe. Na-
tomiast wysoko$¢ wynagrodzen cudzoziemcéw zatrudnionych
w przedsiebiorstwach krajowych, niezaleznie od charakteru ich
dzialalnoéci gospodarczej (w sektorze ustug lub poza nim), rejestro-
wana jest w bilansie platniczym odrebnie od pozycji ,,handel ustu-
gami”, zbiorczo — jako ,wynagrodzenia pracownikéw” (dla pobytu
nieprzekraczajacego 1 roku) i ,przekazy migrantéw”. W konsekwen-
¢ji nalezy zaznaczy¢, ze zaprezentowane w tym artykule wskazniki
Balassy odzwierciedlaja, w zaleznosci od specyfiki sektora ustugo-
wego, w wiekszym lub mniejszym stopniu, rzeczywista skale specja-
lizacji eksportowej krajéw UE w handlu ustugami obejmujacym
wszystkie cztery formy Swiadczenia uslug, o ktérych byla mowa
wezesniej.

Przedstawiona analiza specjalizacji eksportowej obejmuje naste-
pujace podstawowe kategorie ustug, ktére odpowiadaja nomenklatu-
rze bilansu platniczego Miedzynarodowego Funduszu Walutowego:
transport, podréze, ustugi lacznosci, budowlane, ubezpieczeniowe,
finansowe, informatyczne 1 informacyjne, patenty 1 oplaty licencyj-

5 Wedlug szacunkéw WTO udziat poszczegblnych form handlu jest nastepujacy:
transgranicznie — 35%, konsumpcja za granicg — 10-15%, obecnoéé handlowa —
50%, obecnoé¢ osdb fizycznych $wiadczacych uslugi — 1-2%. Te warto$ci nalezy
traktowaé jedynie jako ogdlne wskazniki, gdyz znaczenie konkretnego sposobu
$wiadczenia ustug moze réznié¢ sie od podanych liczb, w zaleznoéci od specyfiki
dzialalnoéci w danym sektorze ustugowym (np. w typowych ustugach budowlanych
dominuje jako forma handlu przeplyw sity roboczej, podczas gdy transgraniczne
$wiadczenie tych ustug nie jest technicznie mozliwe).
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ne, inne ustugi dla biznesu, ustugi osobiste, rekreacyjne 1 w sferze
kultury.¢

Ograniczono$¢ danych statystycznych uniemozliwia analize spe-
cjalizacji krajéw UE w skali globalnej. Dlatego za punkt odniesienia
przyjeto OECD 1 wielko$é catkowitego handlu ustugami OECD.?
Poréwnanie na tle OECD odzwierciedla jednak w znaczacym stop-
niu pozycje kraju w skali globalnej, na kraje OECD przypadto bo-
wiem w ostatnich latach ponad 2/3 $wiatowego eksportu ustug ko-
mercyjnych i ich importu.

Przeprowadzone badanie odnosi sie do okresu 2000—-2004 i doty-
czy tych krajow UE, ktére sa jednocze$nie czlonkami OECD.
W artykule nie zostaly zatem uwzglednione kraje baltyckie, Cypr,
Malta, Rumunia, Bulgaria i Stowenia.

2. Specjalizacja krajéw UE w eksporcie ustug
transportowych

Ustugi transportowe stanowia cze$é podstawowej infrastruktury
krajowej, a ich znaczenie jest duzo wieksze, niz wynika z danych
statystycznych obrazujacych ich udziat w PKB i w krajowym za-
trudnieniu.® Z uwagli na swodj charakter miedzynarodowy handel
tymi uslugami odbywa sie gtéwnie w postaci transgranicznej, ktorej
towarzyszy migracja sily roboczej. W bilansie ptatniczym, analo-
gicznie jak w literaturze przedmiotu, wyodrebnia sie nastepujace
gatezie sektora uslug transportowych: transport morski, lotniczy,
kolejowy, drogowy, wodny $rédladowy, rurociagowy, przesyt energii,

6 Zgodnie z klasyfikacja MFW, zawarta w V edycji Podrecznika Bilansu Platni-
czego z 1993 r., tym dziesieciu kategoriom ustug przypisano odpowiednie kody:
transport — kod 205, podréze — 236, ustugi tacznosci — 245, budowlane — 249, ubez-
pieczeniowe — 253, finansowe — 260, informatyczne i informacyjne — 262; patenty
1 oplaty licencyjne — 266, inne ushugi dla biznesu — 268, ustugi osobiste, rekreacyj-
ne 1 w sferze kultury — 287. Kategorie te sktadaja sie na wielko§¢ §wiatowego han-
dlu tzw. ustugami komercyjnymi, ktéry w odréznieniu od pojecia ,,catkowity handel
ustugami” nie obejmuje obrotu uslugami rzadowymi (w nomenklaturze MFW
oznaczonymi kodem 291).

7 Pojecie ,catkowity handel ustugami” obejmuje oprécz wymienionych w przypi-
sie 6 kategorii takze obrét ustugami rzadowymi (w nomenklaturze MFW oznaczo-
nymi kodem 291).

8 D.Mongialo, Konkurencyjnosé polskiego sektora ustug w stosunku do sektora
ustug Unii Europejskiej w: Miedzynarodowa konkurencyjnosé gospodarki polskieyj,
red. M.Zajchowska-Lipiec, Wydawnictwo Naukowe Wydzialu Zarzadzania Uniwer-
sytetu Warszawskiego, Warszawa 2000, s.73.

102



D.Mongialo, Specjalizacja eksportowa krajow UE w miedzynarodowym...

transport kosmiczny. Do dzialu transportu zalicza sie takze ustugi
pomocnicze zwigzane z transportem (np. uslugi obstugi naziemne;j
na lotniskach, zatadowywanie 1 roztadowywanie konteneréw w por-
tach morskich, magazynowanie 1 przechowywanie tadunkéw, pako-
wanie, przepakowywanie przesyltanych doébr, pilotaz, ustugi nawi-
gacyjne). Wskaznik ujawnionej przewagi komparatywnej krajow
UE w transporcie ilustruje tabela 1.

Tabela 1. Wskaznik ujawnionej przewagi komparatywnej
krajéw UE w uslugach transportowych

Kraj 2000 . 2001 . 2002 . 2003 . 2004 r.
Austria 0,6 0,7 08 08 09
Belgia - - 1,1 1,1 1,1
Czechy 0,9 1,0 12 13 13
Dania 2,6 2,7 2,6 2.8 2,7
Finlandia 12 12 11 12 11
Francja 1,0 1,0 1,0 1,0 1,1
Niemcy 1,0 11 11 1,0 11
Grecja 1,8 19 19 2,2 2,2
Wegry 04 04 04 0,6 0,6
Ilandia 04 0,3 0,3 0,2 0,2
Wiochy 0,7 0,7 0,7 0,7 0,8
Luksemburg - - 0,3 0,3 0,3
Holandia 1,7 1,6 15 13 12
Polska 1 13 15 17 14
Portugalia 0,8 0,8 0,8 0,9 0,9
Stowacja 19 19 2 2,1 18
Hiszpania 0,7 0,7 0,8 0,8 0,8
Szwecja 1,0 1,0 1,0 1,0 0,9
W. Brytania 0,7 0,7 0,7 0,7 0,7

Zrédlo: OECD, Dataset: Micro trade indicators (by category of services),
http://stats.oecd.org/WBOS/Default.aspx 1 obliczenia wlasne dla Stowacji
za 2004 r.

Generalnie o miejscu krajéw UE na rynku miedzynarodowych
ustug transportowych decyduje potozenie geograficzne i naturalne
uksztaltowanie powierzchni, tradycja, doSwiadczenie, wyposazenie
w kapital, posiadanie wykwalifikowanej kadry oraz w coraz wieksze)
mierze stosowanie zaawansowanych technologii (w szczegdlnoéci
rozwigzan stuzacych rozwojowi transportu intermodalnego i ustug
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logistycznych). Skala wplywu tych czynnikéw na konkurencyjnoéé
w konkretnym segmencie wspomnianych uslug jest rézna 1 zalezna
od specyfiki, jaka charakteryzuje ten segment. Na przykltad rozwoj
eksportu ustug lotniczych miedzy krajami A i B nie jest uzalezniony
od tego, czy maja wspdlna granice ladowa, ten czynnik wplywa na-
tomiast na eksport uslug transportu drogowego. Pozycja na rynku
miedzynarodowych przewozow kolejowych débr uwarunkowana jest
za§ m.in. polozeniem na kierunkach miedzynarodowego tranzytu.
Sposrod krajow UE w §wiadczeniu ustug transportowych najwyzszy
stopien specjalizacji eksportowej wypracowata Dania, przy czym
wskaznik ten w badanym okresie byl w zasadzie stabilny i wynosit
2,6 — 2,8. Kolejne miejsca pod wzgledem wielko§ci indeksu Balassy
przypadly Grecji, Polsce, Czechom i Holandii. W eksporcie ustug
transportowych specjalizuja sie takze inne kraje UE, chociaz na
mniejsza skale. Zaliczy¢ do nich mozna Belgie, Finlandie, Francje
1 Niemcy. Dla pozostalych panstw UE miernik RCA wyniést ponizej
jednoSci, co oznacza, ze nie specjalizuja sie w eksporcie tej kategorii
ustug. Warto zwroéci¢é uwage na sytuacje Szwecji, ktora w 2004 r.
utracita przewage konkurencyjna w tym sektorze. Na tle OECD
relatywnie najstabsza pozycje w eksporcie ustug transportowych
zajmuja Irlandia i Luksemburg. Nie najlepiej prezentuje sie takze
Wielka Brytania. Brak bardziej szczegélowych danych uniemoz-
liwia obliczenie stopnia specjalizacji krajow w eksporcie OECD
w poszczegblnych galeziach transportu. Biorac pod uwage strukture
narodowego eksportu w 2005 r., stwierdzi¢ jednak mozna, ze trans-
port morski odgrywa dominujaca role dla Danii i Grecji oraz ma
duze znaczenie dla Wielkiej Brytanii 1 Niemiec.? Z kolei transport
lotniczy pelni istotna funkcje w przypadku Hiszpanii, a inny (w tym
drogowy) — w przypadku Polski i Stowacji. Wydaje sie, ze ta ziden-
tyfikowana konkurencyjnos¢ Polski w innym transporcie wynika ze
specjalizacji na rynku przewozéw samochodowych i1 ma charakter
gléwnie kosztowy z uwagi na réznice w wynagrodzeniach. 1 O tym,
ze kraje unijne wykazuja specjalizacje eksportowa w réznych gale-
ziach transportu, §wiadczg takze ich indeksy Balassy obliczone za
2002 r. w odniesieniu do UE obejmujacej 15 cztonkéw.!! Te mierniki

9 IMF, Balance of payments, Yearbook 2006.

10 Por.: Ministerstwo Infrastruktury, Sektorowy Program Operacyjny: Trans-
port na lata 2004-2006, Warszawa 2003, http://www.portalmorski.pl/opracowania,
s.7.

11 D.Mongialo, Handel ustugami Polski..., op.cit., s.123-124.
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RCA potwierdzaja, ze w 2002 r. we wspodlnotowym transporcie mor-
skim specjalizowaly sie Dania, Grecja, Holandia, Finlandia, Szwe-
cja 1 Belgia. Wynika to zapewne z faktu, ze np. Wielka Brytania,
Grecja, Wlochy maja dluga linie brzegowa, a Wielka Brytania poza
tym jest krajem wyspiarskim.!2 Holandia ze wzgledu na polozenie
oraz bogata naturalna sie¢ drég wodnych srédladowych, ktére do-
stosowane zostaly do potrzeb zeglugi, stanowi silng konkurencje
w transporcie wodnym $rodladowym. W transporcie lotniczym
przewage komparatywna osiagnety Niemcy, Portugalia, Francja,
Holandia i1 Hiszpania, a w transporcie drogowym odnotowaé¢ mozna
wysoka pozycje Belgii, Szwecji, Portugalii 1 Wtoch. Jezeli chodzi
o transport rurociagowy i przesyl energii elektrycznej, w ich eks-
porcie na tle UE 15 wyspecjalizowaly sie Belgia 1 Niemcy. We
wspolnotowym handlu ustugami transportu kolejowego przoduja
natomiast Francja, Belgia 1 Wtochy.

Warto zwrécié uwage, ze odnotowywana w statystyce bilansu
platniczego wielko$é eksportu uslug transportowych nie w pelni
odpowiada rzeczywistemu wolumenowi szeroko rozumianego eks-
portu tych ustug, ktéry obejmuje takze zagraniczna migracje pra-
cownikéw (np. zaloga statku moze skladaé sie z obywateli kraju in-
nego niz ten, pod bandera ktoérego plywa statek, a piloci linii
lotniczych moga byé¢ obywatelami kraju innego niz ten, gdzie zare-
jestrowany zostal przewoznik lotniczy). Natomiast wartoéé pracy
tych oséb zatrudnionych za granica przypisaé nalezy do eksportu
ustug transportowych z kraju, ktérego sa obywatelami.

3. Specjalizacja krajéw UE w eksporcie podrézy

Pod pojeciem ,podréze” zawarte sa wartosci débr i uslug naby-
wanych przez osoby podrézujace podczas ich pobytéow stuzbowych
lub prywatnych krétszych niz rok. W tej pozycji rejestrowane sa,
oprécz naleznosci z tytulu np. zakwaterowania, transportu i wyzy-
wienia tych oséb, takze wydatki zwiazane z nauka (wydatki studen-
téw) 1 zdrowiem (turystyka zdrowotna).!® Specyficzna, cechg katego-

12 K.Luks, Polityka morska. Cele. Zasady. Podmioty, 2003. Krétka i stosunkowo
malo urozmaicona linia brzegowa moze jednak nie mie¢ negatywnego wplywu na
rozw0j kabotazowych przewozéw pasazerskich, ktére stanowia element turystyki
1 rekreacji morskiej, http://www.portalmorski.pl/referaty, s.6.

13 United Nations, European Commission, International Monetary Fund, Organi-
sation for Economic Co-operation and Development, United Nations Conference on
Trade and Development, World Trade Organisation, Manual of Statistics on Inter-
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rii ,,podréze” jest to, ze ich eksport stanowig wydatki, jakie ponosza
zagraniczni turysci przyjezdzajacy do kraju, podczas gdy import po-
drézy obejmuje transakcje, jakie realizuja podczas pobytu za granica,
obywatele danego kraju tam kupujacy dobra 1 ustugi. Stopien specja-
lizacji krajéw UE w eksporcie podrézy ilustruja dane z tabeli 2.

Tabela 2. Wskaznik ujawnionej przewagi komparatywnej
krajéw UE w podrézach

Kraj 2000 . 2001 r. 2002 . 2003 . 2004 .
Austria 11 11 12 12 12
Belgia - - 0,7 0,7 0,7
Czechy 15 1,6 15 17 16
Dania 0,6 0,6 0,7 0,6 0,6
Finlandia 0,8 09 0,9 0,9 0,8
Francja 1,3 1,3 14 1.4 14
Niemcy 0,7 0,7 0,7 0,7 0,7
Grecja 16 1,7 18 16 15
Wegry 19 2,1 18 17 15
Iandia 0,5 04 04 0,3 0,3
Wtochy 1,7 1,6 1,6 1,6 1,6
Luksemburg - - 0,4 0,4 0,4
Holandia 0,5 0,5 0,5 0,5 0,5
Polska 19 1,7 16 13 16
Portugalia 2,1 2,1 2,0 2,0 2,0
Stowacja 0,7 0,9 0,9 1,0 0,9
Hiszpania 2,0 1,9 1,9 2,0 2,0
Szwecja 0,6 0,7 0,7 0,6 0,6
W. Brytania 0,6 0,6 0,6 05 0,6

Zrédlo: OECD, Dataset: Micro trade indicators (by category of services),
http://stats.oecd.org/WBOS/Default.aspx 1 obliczenia wlasne dla Stowacji
za 2004 r.

Z tabeli 2. wynika, ze w eksporcie podrézy specjalizuje sie
wzglednie liczna grupa krajéw UE. Oczekiwaé mozna, ze eksporte-
rami tego typu uslug beda gltéwnie kraje unijne, ktore posiadaja
walory turystyczne. Odnotowac nalezy, ze w $cistej czotowce krajow
specjalizujacych sie w eksporcie ustug ujetych w ramach tej katego-

national Trade in Services, Geneva, Luxembourg, New York, Paris, Washington
D.C. 2002, s.38-29.
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rii uplasowaty sie Portugalia 1 Hiszpania, podczas gdy Grecja zajeta
dalsze miejsce, ustepujac Czechom 1 Polsce. Podréze odgrywaja tak-
ze istotne znaczenie w eksporcie Wloch, Wegier, Francji 1 Austrii.
Zapewne wplywa na to fakt, ze rézne czynniki decyduja o atrakcyj-
noéci turystycznej danego kraju. Korzystne warunki klimatyczne
(np. ciepla strefa érédziemnomorska) i dogodne polozenie geogra-
ficzne (np. w érodku Europy, na skrzyzowaniu waznych drég euro-
pejskich) to tylko jeden z wielu determinantéw. Wéréd pozostatych
wymieni¢ mozna znaczny potencjal kulturowy oraz bogate 1 stosun-
kowo dobrze zachowane $rodowisko naturalne. Na §wiatowym ryn-
ku turystycznym pojawily sie nowe trendy, takie jak turystyka
zdrowotna, uzdrowiskowa, rezygnacja z biernego wypoczynku na
rzecz aktywnej turystyki. Do motywow uprawiania turystyki zali-
czy¢ mozna, oprocz wypoczynku, zdrowie, rekreacje, poznanie, edu-
kacje, kontakty rodzinne i towarzyskie, biznes, polityke.!4 Dla wielu
krajow otworzyly sie nowe mozliwosci specjalizacji w tych niszach
rynkowych. Na podstawie danych MFW stwierdzi¢ mozna, ze dla
Wegier, Czech, Wloch i Grecji istotna role odgrywaja podréze pry-
watne. Przypuszczaé mozna, ze réwniez ten typ podrézy dominuje
dla Portugalii i Hiszpanii ze wzgledu na ich walory klimatyczne
(odpoczynek typu ,,stonce, morze i plaza”). Niskie wartoéci indeksu
Balassy obliczone dla m.in. Irlandii, Belgii, Danii, Finlandii, Luk-
semburga czy Niemiec wskazuja, ze przegrywaja one w tej rywali-
zacji.

4. Specjalizacja krajéw UE w eksporcie ustug tacznosci

Wyszczegbélnione w bilansie platniczym ustugi tacznosci obejmu-
ja ustugi pocztowe, kurierskie oraz telekomunikacyjne. Wspdlng
ceche charakterystyczna wymienionych ustug stanowi to, ze ich
miedzynarodowy obrét jest zasadniczo realizowany w postaci trans-
granicznej (ustuga telefonii stacjonarnej realizowana bezpoérednio
z jednego kraju do innego kraju) i przez bezpoérednie inwestycje
zagraniczne (np. zarejestrowanie nowego operatora telefonii ru-
chomej z udzialem kapitatu zagranicznego, przejecie funkcjonujace)
juz sieci pocztowej, wykupienie krajowej firmy kurierskiej). Poza
cechami wspdlnymi istnieja pewne roéznice miedzy segmentami

14 B.Meyer, D.Milewski, A.Panasiuk, D.Szostak, Usfugi turystyczne i hotelar-
skie w: Wspdlczesna ekonomika ustug, red. S.Fjeterski, A.Panasiuk, J.Perenc,
G.Rosa, Wydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa 2005, s.240.
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ustug tacznosci, ktére maja wplyw na przewage komparatywna
w ich eksporcie. Swiadczenie ustug telekomunikacyjnych wymaga
bowiem poniesienia znaczacych nakladéw na wybudowanie odpo-
wiedniej infrastruktury, podczas gdy w segmencie ustug kurier-
skich istotniejsze znaczenie ma kapitat ludzki. W tabeli 3. zawarta
jest informacja na temat stopnia ujawnionej przewagi kompara-
tywnej krajow unijnych w eksporcie ustug tacznosci.

Tabela 3. Wskaznik ujawnionej przewagi komparatywnej
krajow UE w uslugach lacznoéci

Kraj 2000 . 2001 . 2002 . 2003 . 2004 r.
Austria 0,7 0,8 0,9 0,7 0,7
Belgia - - 2,2 1,9 2
Czechy 0,9 13 12 0,6 0,7
Dania - 0,8 08 0,7 0,6
Finlandia 1,6 18 17 13 16
Francja 0,8 0,9 1,2 1,2 1,3
Niemcy 0,8 09 0,9 1,0 11
Grecja 0,7 05 0,5 0,6 0,6
Wegry 0,6 0,6 0,8 11 14
Ilandia 1,0 19 16 0,8 09
Wiochy 11 11 0,8 12 11
Luksemburg - - 1,6 15 14
Holandia 13 1,6 13 19 2,2
Polska 11 09 0,8 1 11
Portugalia 1,0 1,0 1,2 1,3 1,6
Stowacja 11 1,0 1,0 11 1,0
Hiszpania 0,6 0,7 0,7 0,6 0,7
Szwecja 15 1,4 1,2 1,2 15
W. Brytania 12 11 12 1,0 1,0

Zrédlo: OECD, Dataset: Micro trade indicators (by category of services),
http://stats.oecd.org/WBOS/Default.aspx 1 obliczenia wlasne dla Stowacji
za 2004 r.

Podobnie jak w przypadku ustug transportowych czy podrozy,
takze w eksporcie ustug tacznoéei kraje Unii Europejskiej sq wyspecja-
lizowane w réznym stopniu. Wiekszo§¢é — 11 panstw — posiada w tym
sektorze przewage komparatywna. Sa to: Belgia, Holandia, Portu-
galia, Finlandia, Szwecja, Wegry, Luksemburg, Francja, Wlochy,
Polska 1 Niemcy. Warto jednak zwrdci¢ uwage, ze skala specjalizacji
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trzech ostatnich z wymienionych krajéw nie byla stosunkowo zna-
czaca. Najwyzsza wartoéé¢ indeksu Balassy charakteryzowata Ho-
landie 1 Belgie, a najnizsza odnotowano w przypadku Grecji i Danii.
Brak bardziej szczegétowych danych OECD nie pozwala jednak na
analize specjalizacji czlonkéw UE w handlu ustugami pocztowymi,
kurierskimi i telekomunikacyjnymi. Nie nalezy wykluczaé, ze nie-
ktérzy czlonkowie UE sa bardziej wyspecjalizowani w $wiadczeniu
np. ustug kurierskich niz inni. Wéréd wiodacych operatoréw na
rynku uslug pocztowych UE wymieni¢ mozna firmy z Niemiec,
Francji, Holandii, Wielkiej Brytanii, Wloch, Finlandii i Austrii.?®
Posrednio swiadczyé to moze, ze wymienione kraje posiadaja prze-
wage komparatywna w handlu ustugami pocztowymi.

Zawarte w tabeli 3. dane dotyczace eksportu ustug tacznosci po-
winno sie interpretowaé¢ z pewnag ostrozno$cia. Nie zawieraja bo-
wiem informacji na temat wolumenu uslug oferowanych krajowym
odbiorcom przez zagranicznych uslugodawcéw, ktorzy w danym
kraju podjeli bezpoérednio dziatalnoéé gospodarcza, (np. zagraniczny
operator sieci komoérkowej tworzy przedsiebiorstwo podlegle, zagra-
niczna firma kurierska otwiera swoja filie). Taka sprzedaz uslug
traktowana powinna by¢ jako ich eksport z kraju pochodzenia kapi-
talu zagranicznego. Z tego powodu kraje UE moga faktycznie by¢
mniej lub bardziej wyspecjalizowane w eksporcie ustug tacznosci,
niz wynika z tabeli 3.

5. Specjalizacja krajow UE w eksporcie uslug
budowlanych

Sektor ustug budowlanych jest przyktadem rynku rozproszone-
go, na ktorym funkcjonuja zaréwno firmy duze, $rednie, jak i mate.
Budownictwo jest na ogét dzialalnoscia lokalng i1 regionalna.l® Nie
oznacza to jednak, ze skala umiedzynarodowienia tych ustug jest
znikoma. Specyfika dzialalno$ci budowlanej determinuje postac,
pod jaka realizowany jest miedzynarodowy obrot tymi ustugami.
Zazwyczaj ustugi budowlane sg Swiadczone przez zalozenie przed-

15 A.Stolarczyk, Rynek ustug pocztowych — zarys problemow, ,,Telekomunikacja
1 Techniki Informacyjne” nr 3—4/2004, s.32,
http//www.itl.waw.pl/czasopisma/TiT1/2004/3-4/24.pdf

16 K.Zawadzki, Poziom konkurencyjnosci polskiego budownictwa na tle budow-
nictwa w krajach UE i w krajach CEFTA, raport nr 175, Biuro Studiéw i Eksper-
tyz, Kancelaria Sejmu RP, kwiecien 2000, s.13.
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siebiorstwa w miejscu budowy lub w poblizu na czas budowy.l7
W celu wykonania projektu budowlanego niezbedny jest za$ prze-
plyw pracownikéw. W tabeli 4. zamieszczone sg wielko§ci indeksu
Balassy obliczone dla cztonkéw UE, ktére méwiag o skali specjaliza-
¢ji tych krajow w eksporcie ustug budowlanych.

Tabela 4. Wskaznik ujawnionej przewagi komparatywnej
krajéw UE w ustugach budowlanych

Kraj 2000 . 2001 r. 2002 . 2003 . 2004 .
Austria 0,9 1,0 1,0 13 13
Belgia - - 18 2,3 2,0
Czechy 12 11 09 08 0,8
Dania - - - - -
Finlandia 35 34 21 2.8 43
Francja 1,7 1,7 19 15 1,6
Niemcy 2,4 2,4 2,6 31 2,7
Grecja 0,6 0,5 0,5 0,4 04
Wegry 0,8 0,7 13 12 09
Iandia - 0,0 0,0 0,0 0,0
Wiochy 12 14 15 15 14
Luksemburg - - 0,1 0,1 0,2
Holandia 24 31 24 18 16
Polska 14 2,2 29 35 2,7
Portugalia 0,9 1,0 1,0 13 1,6
Stowacja 15 1,4 0,9 1,4 15
Hiszpania 0,5 0,7 0,8 0,8 0,7
Szwecja 15 1,3 1,0 12 1,1
W. Brytania 0,1 01 0,1 01 01

Zrédlo: OECD, Dataset: Micro trade indicators (by category of services),
http://stats.oecd.org/WBOS/Default.aspx 1 obliczenia wlasne dla Stowacji
za 2004 r.

Na podstawie danych z tabeli 4. stwierdzi¢ mozna, ze w ekspor-
cie ustug budowlanych specjalizuje sie przewazajaca wiekszo§é
cztonkéow UE, konkurencja w tym sektorze jest zatem duza. Z 18
krajéw Unii Europejskiej (brak danych uniemozliwia okreélenie

17 International Trade Centre UNCTAD/WTO, Przewodnik handlowy po Ukla-
dzie ogolnym w sprawie handlu ustugami, Ministerstwo Gospodarki, Warszawa
2002, s.69.
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indeksu Balassy w tym sektorze dla Danii) pierwsze miejsce pod
wzgledem specjalizacji eksportowe]j przypadto Finlandii, a nastgpne
Niemcom 1 Polsce. Z krajéw Europy Srodkowo-Wschodniej dobra,
pozycje konkurencyjng, zajmuja Polska i Stowacja w odréznieniu od
Czech 1 Wegier. Przewage komparatywna w Swiadczeniu ustug bu-
dowlanych z krajéw UE 15 posiadaja: Belgia, Portugalia, Holandia,
Francja, Wtochy, Austria i Szwecja. Najnizsza warto$§¢ miernika
Balassy (0,0) charakteryzuje Irlandie. Na dalekich miejscach
w rankingu uplasowaly sie Luksemburg (0,2) i Wielka Brytania
(0,1). Z zestawienia wynika, ze w eksporcie ustug budowlanych
konkuruja ze soba kraje zaréwno dobrze wyposazone w kapitat, jak
1 w prace, poniewaz wskazaé¢ mozna rézne zrddla przewagi konku-
rencyjnej w $wiadczeniu tych ustug. Jednym z nich, niewatpliwie
zasadniczym, jest koszt sily roboczej, z uwagi na wysoka praco-
chlonno$é, jaka charakteryzuje sie ta dzialalno§é. Tym tez ttuma-
czy¢ mozna specjalizacje Polski 1 Stowacji. Natomiast o miejscu
unijnych krajéw wysoko rozwinietych na rynku ustug budowlanych
decyduje przewaga kapitalowa, dostep firm budowlanych pochodza-
cych z tych panstw do tanich kredytéow, innowacyjnosé 1 wydajnoscé.
Rzeczywista wielko$é handlu ustugami budowlanymi jest wieksza,
niz wynika z danych bilansu ptatniczego, poniewaz zawarte w nim
informacje na temat przeptywu sity roboczej sa niepelne. Na odno-
towywana w bilansie platniczym wielko$é eksportu ustug budowla-
nych danego kraju nie ma wplywu fakt, ze w krajowych firmach
budowlanych moga byé zatrudniani obcokrajowcy (np. Polacy pra-
cujacy w firmach niemieckich, ktére dzialaja na rynku niemieckim).
Nie mozna wykluczy¢, ze sytuacja niektérych krajéw UE w tak sze-
roko rozumianym eksporcie uslug budowlanych moze by¢ inna, niz
wynika z tabeli 7. Dotyczy to m.in. Polski ze wzgledu na wyjazdy
naszych pracownikéw budowlanych do pracy w innych krajach UE.

6. Specjalizacja krajéw UE w eksporcie ustug
ubezpieczeniowych i finansowych

Szeroko rozumiany sektor uslug finansowych jest elementem
podstawowej infrastruktury kraju, a ich dostepno$é i jakos¢ wpty-
waja na ogdlnie rozumiang konkurencyjnosé gospodarki. Swiatowy
handel tymi ustugami jest realizowany glownie w postaci bezpo-
§rednich inwestycji zagranicznych. Rozwdj technologii umozliwit
takze miedzynarodowe $wiadczenie ustug finansowych droga elek-
troniczna, ale ta forma handlu nie ma duzego znaczenia, szczegol-
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nie w segmencie ubezpieczen, gdyz specyfika dziatalno$ci w tym
sektorze wymaga bezpoéredniego kontaktu miedzy ustugodawca
a ustugobiorca. Integralng czescia dokonanej inwestycji w postaci
FDI jest zapewnienie przeplywu z zagranicy personelu banku czy
towarzystwa ubezpieczeniowego, zazwycza] kadry zarzadzajace]
1 wykonawczej, podczas gdy pozostala czesé pracownikéw rekruto-
wana jest lokalnie. W bilansie ptatniczym wyrdznia sie segment
ubezpieczen oraz ushug finansowych obejmujacych bankowos§é, obrét
papierami wartoSciowymi i pozostale ustugi posrednictwa finanso-
wego. W tabeli 5. zaprezentowana zostala specjalizacja czlonkow
UE w eksporcie ustug ubezpieczeniowych, w tabeli 6. natomiast
zawarte sa dane ilustrujace ujawniong przewage komparatywna
tych krajéw w handlu ustugami finansowymi.

Tabela 5. Wskaznik ujawnionej przewagi komparatywnej
krajéw UE w uslugach ubezpieczeniowych

Kraj 2000 . 2001 r. 2002 . 2003 . 2004 .
Austria 12 14 12 11 12
Belgia - - 04 0,5 05
Czechy 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0
Dania - 0,3 0,7 0,3 04
Finlandia 0,3 0,3 0,0 0,2 0,2
Francja 0,8 05 04 0,6 04
Niemcy 04 0,9 22 16 0,8
Grecja 04 0,3 0,2 0,2 0,2
Wegry 01 01 0,1 0,1 01
Iandia 33 45 4,0 58 6,3
Wiochy 0,7 0,9 0,7 04 0,6
Luksemburg - - 1,6 1,4 15
Holandia 0,2 0,2 0,2 0,2 0,2
Polska 1,0 0,9 0,7 0,6 0,2
Portugalia 0,3 0,3 0,2 0,2 0,3
Stowacja 0,3 0,1 0,2 0,2 0,0
Hiszpania 0,7 0,2 0,2 0,2 0,2
Szwecja 12 1,0 0,7 0,7 0,6
W. Brytania 2,4 2,5 2,3 2,0 2,1

Zrédlo: OECD, Dataset: Micro trade indicators (by category of services),
http://stats.oecd.org/WBOS/Default.aspx 1 obliczenia wlasne dla Stowacji
za 2004 r.
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Zaprezentowana w tabeli 5. informacja na temat wskaznika
ujawnione] przewagi komparatywnej krajow Unii Europejskiej
w zakresie ustug ubezpieczeniowych pozwala stwierdzié, ze w ich
eksporcie wyrodznia sie Irlandia. Na mniejsza skale w tym sektorze
specjalizuja sie Wielka Brytania, Luksemburg i Austria. Zdecydo-
wana wiekszoé¢ krajow UE zajmuje zatem relatywnie staba pozycje
w eksporcie ustug ubezpieczeniowych. Warto odnotowac fakt, ze na
tle OECD takie kraje, jak Holandia, Finlandia 1 Francja, nie wyka-
zaly w badanym okresie przewagi komparatywnej w tym sektorze.

Tabela 6. Wskaznik ujawnionej przewagi komparatywnej
krajéw UE w ustugach finansowych

Kraj 2000 . 2001 . 2002 . 2003 . 2004 r.
Austria 0,6 04 04 0,3 0,3
Belgia - - 0,9 0,9 0,8
Czechy 0,8 04 0,4 0,3 0,6
Dania - 0,3 0,2 0,2 0,2
Finlandia - - - 0,1 0,2
Francja 0,2 0,2 0,2 0,2 0,2
Niemcy 0,7 0,6 0,5 05 0,6
Grecja 0,1 01 0,1 01 01
Wegry 04 04 0,3 0,3 04
Ilandia 18 12 15 14 14
Wiochy 01 01 0,2 0,2 0,2
Luksemburg - - 91 8,8 8,5
Holandia 0,2 0,2 0,2 0,2 0,2
Polska 01 0,3 0,2 0,2 0,2
Portugalia 0,4 0,2 0,2 0,2 0,2
Stowacja 0,2 0,2 0,4 0,3 0,3
Hiszpania 0,4 0,4 0,3 0,4 0,4
Szwecja 05 04 0,3 04 05
W. Brytania 2,5 2,6 2,3 2,2 2,3

Zrédlo: OECD, Dataset: Micro trade indicators (by category of services),
http://stats.oecd.org/WBOS/Default.aspx 1 obliczenia wlasne dla Stowacji
za 2004 r.

Sposrod 19 krajow UE niekwestionowanym liderem w eksporcie
ustug finansowych jest Luksemburg. Jego wskaznik RCA wyniost
8,56 w 2004 r., natomiast w Wielkiej Brytanii, ktéra zajmuje drugie
miejsce w rankingu — jedynie 2,3. Podobnie jak w przypadku ustug
ubezpieczeniowych, lista krajow specjalizujacych sie w eksporcie
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w tym sektorze obejmuje waska 1 prawie identyczna grupe panstw
UE. Wyjatkiem jest Austria, ktora specjalizuje sie w eksporcie
ustug ubezpieczeniowych, a zajmuje bardzo staba pozycje w sekto-
rze uslug finansowych. Poréwnujac tabele 5. 1 6. stwierdzi¢ mozna,
ze Luksemburg, Irlandia 1 Wielka Brytania osiagnety dobra pozycje
konkurencyjna na obu tych rynkach. Wynika to po$rednio z faktu,
ze w ujeciu makroekonomicznym rynek uslug ubezpieczeniowych
jest jednym z elementéw rynku finansowego 1 w praktyce te dwa
rodzaje dzialalnoéci gospodarczej sa bardzo $ciéle z sobg powiazane.
Czesto nawet te same instytucje finansowe §wiadczg ustugi banko-
we 1 ubezpieczeniowe, oferujac je klientom w pakietach. Nie mozna
jednak pomina¢é faktu, ze Irlandia, Wielka Brytania i Luksemburg
zajmuja rézne miejsca w rankingu krajow UE pod wzgledem wiel-
koéci osiggnietego miernika RCA. Irlandia, na przyklad, ma naj-
wyzszy wskaznik specjalizacji w ustugach ubezpieczeniowych, ale
ustepuje Luksemburgowi na rynku ustug finansowych.

Staba pozycja wysoko rozwinietych czlonkéw UE w eksporcie
ustug ubezpieczeniowych i finansowych, ktéra wynika z ich indekséow
Balassy, jest zastanawiajaca. Przewaga komparatywna na rynku
ushug ubezpieczeniowych oraz bankowych uzalezniona jest od kapita-
hu ludzkiego oraz od korzysci skali.'® Wydaje sie zatem, ze takie kraje
jak Francja i Niemcy majq warunki, ktére umozliwiaja im osiggnie-
cie przewagi komparatywnej w tych sektorach. Niska wartosé
wskaznika RCA tych czlonkéw UE wytlumaczyé mozna jednak na-
stepujaco: wykorzystane w niniejszej analizie dane statystyczne bi-
lansu platniczego, dotyczace handlu tymi uslugami, nie uwzgledniaja,
sprzedazy ustug dokonywanej przez zagraniczne filie krajowych firm
ustugowych. Jest to o tyle istotne, ze w miedzynarodowym handlu
uslugami finansowymi i ubezpieczeniowymi (z wyjatkiem reasekura-
cji i ubezpieczenia miedzynarodowego transportu débr) dominuje
forma bezposérednich inwestycji zagranicznych. Dlatego np. wielkoéé
ushug oferowanych na polskim rynku przez bank francuski lub nie-
miecki czy tez holenderskie towarzystwo ubezpieczeniowe nie bedzie
odnotowana w statystyce bilansu platniczego. Jest to jednak forma
eksportu tych ustug, ktérej rola — obok transgranicznego Swiadczenia

18 Empiryczne badania rynku ubezpieczen potwierdzily, ze na przewage kompa-
ratywna wplyw maja kapital ludzki oraz korzysci skali. Por.: A.Sapir, E.Lutz,
Trade in Services. Economic Determinants and Development-Related Issues,
»World Bank Working Paper” No. 480/August 1981. Istnieja takze dowody istnie-
nia korzyéci skali w bankowosci.
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(tj. bezpoérednio z kraju do kraju, bez przemieszczania sie ustugo-
biorcy i ustugodawcy) — jest tak samo lub nawet bardziej istotna
w tym sektorze.

7. Specjalizacja krajow UE w eksporcie ustug
informatycznych i informacyjnych

Pozycja ,ustugi informatyczne i informacyjne” obejmuje trzy
podkategorie: ustugi $éwiadczone przez informatykéw (m.in. doradz-
two, naprawa i konserwacja sprzetu komputerowego), ustugi agen-
cji informacyjnych (dostarczanie mediom fotografii, nowoéci i arty-
kuléw) oraz inne ustugi informacyjne (ustugi tworzenia bazy
danych, przechowywania informacji i rozsylania itp.). Moga byé one
Swiadczone na skale miedzynarodows transgranicznie, ale takze
w postacl migracji sily roboczej lub zalozenia za granica oddziatu
czy przedstawicielstwa. Specjalizacja eksportowa krajow UE
w handlu tymi ustugami zaprezentowana jest w tabeli 7.

Tabela 7. WskazZnik ujawnionej przewagi komparatywnej krajow UE w
ustugach informatycznych i informacyjnych

Kraj 2000r. 2001, 2002r. 2003r. 2004 .
Austria 0,1 0,1 0,1 0,1 0,1
Belgia - - 13 1,2 1,1
Czechy 0,5 0,5 0,6 0,2 0,3
Dania - 0,9 0,9 0,7 0,6
Finlandia 11 15 2,2 18 19
Francja 0,3 0,4 0,4 0,3 0,3
Niemcy 15 1,6 15 14 14
Grecja 0,2 0,1 0,1 0,1 0,1
Wegry 0,7 0,7 0,8 0,7 0,8
Irlandia 11,2 11,1 10,4 8,5 8,7
Whochy 0,3 0,2 0,2 0,2 0,2
Luksemburg - - 04 1.2 1,7
Holandia 0,8 0,5 0,7 11 1,2
Polska 0,2 0,3 0,3 0,3 0,4
Portugalia 0,3 0,2 0,2 0,2 0,2
Stowacja 0,8 0,8 0,7 0,6 0,8
Hiszpania 1,3 1,1 1,2 1,0 0,8
Szwecja 1,9 1,9 1,7 1,6 1,6
W. Brytania 1.2 11 1,2 13 14

Zrédlo: OECD, Dataset: Micro trade indicators (by category of services),
http://stats.oecd.org/WBOS/Default.aspx 1 obliczenia wlasne dla Stowacji
za 2004 r.
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W eksporcie ustug informatycznych 1 informacyjnych specjalizu-
je sie duza, aczkolwiek nieobejmujaca wszystkich czlonkéw UE,
grupa krajéw. Dominujaca role odgrywa Irlandia, ktérej miernik
RCA utrzymuje sie na wysokim poziomie. Specjalizacje eksportowa,
w tym sektorze wykazuja réwniez: Finlandia, Luksemburg, Szwe-
cja, Wielka Brytania, Niemcy, Holandia i Belgia. Zinterpretowac to
mozna w ten sposob, ze wymienione kraje sa dobrze wyposazone
w kapital ludzki, ktory jest gtéwnym zrodtem przewagi kompara-
tywnej w tym sektorze. W rywalizacji przegrywaja, nie tylko Polska,
Czechy 1 Stowacja, ale rowniez takie kraje o dominujace] w gospo-
darce narodowej roli sektora uslug jak Dania, Francja i Austria,
ktéra zajmuje najstabsza pozycje konkurencyjna, a ktérej miernik
RCA nie przekroczyl w latach 2000-2004 wartosci 0,1. Podobnie jak
w przypadku sektora ubezpieczen i bankowosci, dane zawarte
w bilansie platniczym nie odpowiadaja w peilni wielkoSci szeroko
rozumianego handlu uslugami informatycznymi i informacyjnymi.
W statystyce bilansu platniczego pomija sie wielko§¢ ustug Swiad-
czonych w kraju pobytu przez zagraniczne filie firm informatycz-
nych. W tej pozycji bilansu odnotowywane sa bowiem tylko trans-
akcje dokonywane transgranicznie (np. za pomoca Internetu) lub
realizowane przez informatykéow bedacych niezaleznymi uslugo-
dawcami lub pracownikami firmy ustugowej, ktérych pracodawca
wysyla do kraju, gdzie wykonuja konkretna ustuge (np. instalowa-
nie czy naprawa programu komputerowego), a potem wracaja. Na-
tomiast wielko§¢ sprzedazy ustlug wykonywanych przez informaty-
kow, ktorzy sa zatrudnieni za granica przez pracodawcoéw kraju
pobytu, nie jest rejestrowana w pozycji ,,eksport ustug informatycz-
nych”. Nie mozna wykluczyé¢, ze sytuacja niektérych krajow w tak
szeroko rozumianym eksporcie ustug informatycznych jest inna, niz
wynika z tabeli 7. Takie stwierdzenie jest prawdziwe np. dla Polski
ze wzgledu na migracje polskich informatykéw do innych panstw
Unii Europejskie;.

8. Specjalizacja krajow UE w eksporcie patentéw
1 oplat licencyjnych

Miedzynarodowy handel ustugami obejmuje — obok typowych
sektorow uslugowych, jak omdéwione wczesniej: transport, ubezpie-
czenia, ustugi finansowe czy tez ustugi informatyczne i informacyj-
ne — takze obrét patentami i optatami licencyjnymi. W tej pozycji
rejestrowane sa platnoéci z tytulu legalnego wykorzystywania pa-
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tentéw, praw autorskich, znakéw handlowych oraz uzywania na
mocy uméw licencyjnych oryginaléw i prototypéw (np. manuskryp-
téw 1 filméw). Obrét ten, realizowany w formie transgranicznej, jest
elementem miedzynarodowych transferéow technologii i wiedzy. Im-
porterzy patentéw 1 oplat licencyjnych korzystaja z efektow prac
badawczo-rozwojowych prowadzonych w innych krajach oraz z osia-
gnie¢ naukowych tych krajéw. Miejsce czlonkéw UE w eksporcie
OECD w tej kategorii ilustruje tabela 8.

Tabela 8. Wskaznik ujawnionej przewagi komparatywnej
krajow UE w patentach i oplatach licencyjnych

Kraj 2000 . 2001 r. 2002 . 2003 . 2004 .
Austria 01 01 0,1 0,1 01
Belgia - - 0,3 0,3 0,3
Czechy 01 01 0,1 0,1 01
Dania - 04 0,4 0,4 04
Finlandia 22 1,6 13 1,0 13
Francja 04 05 0,6 0,6 0,7
Niemcy 0,5 0,6 0,6 0,6 0,5
Grecja 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0
Wegry 0,3 0,2 0,7 0,6 08
Iandia 0,5 01 0,2 0,1 01
Wiochy 0,2 01 0,1 0,1 01
Luksemburg - - 0,1 0,1 0,1
Holandia 0,6 0,5 0,5 0,7 08
Polska 0,0 01 0,1 0,0 0,0
Portugalia 0,1 0,0 0,0 0,0 0,0
Stowacja 0,1 0,1 0,2 0,3 0,3
Hiszpania 01 01 0,1 0,1 01
Szwecja 0,9 1,0 1,0 12 1,3
W.Brytania 1,0 11 1,0 1,0 1,0

Zrédlo: OECD, Dataset: Micro trade indicators (by category of services),
http://stats.oecd.org/WBOS/Default.aspx 1 obliczenia wlasne dla Stowacji
za 2004 r.

Kraje Unii Europejskiej zajmuja w eksporcie patentéw 1 oplat li-
cencyjnych, w poréwnaniu z innymi sektorami uslug, wzglednie
staba pozycje. Z grupy 19 panstw UE jedynie Szwecja 1 Finlandia
osiagnely w analizowanym okresie wskaznik RCA powyzej jednosci.
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Najstabsza pozycje konkurencyjna maja: Grecja, Polska i Portuga-
lia, dla ktorych warto$é tego miernika w latach 2003—2004 wyniosta
zero. Dla Austrii, Irlandii, Luksemburga, Wioch i Hiszpanii nie
przekroczyta w 2004 r. wielkosci 0,1. Deficyt w handlu patentami
1 oplatami licencyjnymi dotyczy zatem takze krajéw wysoko rozwi-
nietych. Przyklad Finlandii i Szwecji jest dowodem, jak duze zna-
czenie maja efektywne inwestycje w zakresie kapitalu ludzkiego
jako zrodto sukcesu na miedzynarodowym rynku oplat licencyjnych
1 patentow.

9. Specjalizacja krajéw UE w eksporcie innych ustug dla biz-
nesu

Do kategorii ,innych ustug dla biznesu” zaliczane sa typowe
ustugi biznesowo-reklamowe, badania rynku 1 opinii publicznej,
badawczo-rozwojowe, ochroniarskie, detektywistyczne, posrednic-
twa pracy, w zakresie organizowania polowan i lowiectwa, oraz
ustugi profesjonalne, tj. prawnicze, rachunkowe, audytorskie, ksie-
gowe, doradztwo podatkowe, architektoniczne, kartograficzne, geo-
logiczne, geodezyjne i inzynieryjne. W tej pozycji bilansu ptatnicze-
go rejestruje sie rowniez dziatalno$¢ biur podroézy, operatordéw
wycieczek 1 przewodnikéw turystycznych, a wiec ustugodawcow
zwiazanych z szeroko rozumianym sektorem turystyki. Innymi sto-
wy ,inne ustugi dla biznesu” obejmuja bardzo zréznicowana grupe
dziatalnos$ci. Skala specjalizacji cztonkéw UE w eksporcie w tej po-
zycji bilansu platniczego zaprezentowana zostata w tabeli 9.

Tabela 9. Wskaznik ujawnionej przewagi komparatywnej
krajow UE w innych ustugach dla biznesu

Kraj 2000 . 2001r. 2002. 2003 . 2004 r.
Austria 0,7 0,8 0,7 0,7 0,7
Belgia - - 15 15 14
Czechy 1,0 0,9 0,9 0,8 0,8
Dania 0,6 0,7 0,6 0,7 0,7
Finlandia 1,0 1,0 1,0 11 1,0
Francja 11 12 11 11 1,0
Niemcy 15 13 11 1,2 13
Grecja 0,2 0,3 0,3 0,2 0,2
Wegry 1,0 0,6 08 08 0,9
Iandia 0,9 0,9 08 08 09
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Wtochy 1.2 14 13 13 13
Luksemburg - - 04 04 04
Holandia 14 15 16 17 16
Polska 0,6 0,6 0,5 0,6 0,6
Portugalia 05 0,7 0,7 0,7 0,7
Stowacja 11 0,9 0,8 0,6 0,8
Hiszpania 0,7 0,8 0,8 0,8 0,8
Szwecja 1,6 1,6 1,6 1,6 1,7
W. Brytania 1,3 14 14 1.4 1,3

Zrédlo: OECD, 2007 r., Dataset: Micro trade indicators (by category of se-
rvices), http://stats.oecd.org/WBOS/Default.aspx i obliczenia wlasne dla
Stowacji za 2004 r.

Generalnie o skali przewagi komparatywnej w handlu ustugami
biznesowymi decyduje wyposazenie w kapitat ludzki oraz innowa-
cyjnosé. Zaprezentowane w tabeli wielko$ci indeksu Balassy wska-
zuja, ze w eksporcie tych uslug specjalizuje sie mniej niz potowa
krajéw UE: Szwecja, Niderlandy, Belgia, Wtochy, Niemcy 1 Wielka
Brytania. Warto jednak zwrécié uwage, ze niewykluczone, iz nie-
ktére kraje UE, dla ktorych miernik Balassy w tej kategorii nie
przekroczyl jednoéci, specjalizuja sie w eksporcie jednego lub kilku
wybranych rodzajéw ustug biznesowych. Na sformutowanie takie)
tezy pozwalaja badania analityczne, w wyniku ktorych zidentyfiko-
wano w 2002 r. rézna specjalizacje krajow unijnych w obrebie kate-
gorii ,,innych ustug dla biznesu”, przy czym punktem odniesienia by-
ta Unia Europejska obejmujaca 15 cztonkéw. Na przykiad Francja na
tle innych krajow UE wykazala posiadanie przewagi komparatywne]
w pos$rednictwie handlowym, Irlandia — w wynajmie, a Finlandia —
w ustugach badan i rozwoju; ustugach w rolnictwie 1 gérnictwie,
ustugach obrébki na miejscu oraz innych ustugach dla biznesu, pro-
fesjonalnych 1 technicznych.'® Brak szczegélowych danych staty-
stycznych obrazujacych handel OECD ,innymi ustugami dla bizne-
su” wymienionych podkategorii uniemozliwia weryfikacje, czy te
kraje utrzymaly przewage komparatywna na tle OECD.

Prezentowane w tabeli 9. informacje na temat wielkosSci ekspor-
tu w ustugach osobistych, rekreacyjnych i w sferze kultury nalezy,
podobnie jak w przypadku innych rodzajow dziatalnosci ustugowe;,
interpretowaé z pewna, ostroznoécia. Obrazuja one bowiem jedynie

19 D.Mongiato, Handel ustugami Polski..., op.cit, s.123-124.
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czesé szeroko rozumianego miedzynarodowego obrotu tymi ustuga-
mi. W wiekszos§ci ustug ujetych jako ,inne ustugi biznesowe” nie ma
mozliwoécl rozwoju miedzynarodowe] wymiany bez zapewnienia
bezposredniego fizycznego kontaktu miedzy ustugodawca a ustugo-
biorca, bowiem sam transgraniczny (np. internetowy, przez telekon-
ferencje) sposéb porozumiewania sie jest niewystarczajacy (np.
ushugi architektoniczne) lub tez niemozliwy technicznie (np. ustugi
przewodnikéw turystycznych, ustugi ochroniarskie). Dlatego kraje,
ktore na podstawie danych bilansu platniczego wykazuja specjali-
zacje w eksporcie innych ustug biznesowych, moga faktycznie by¢
mniej lub bardziej konkurencyjne w $wiadczeniu tych ustug na
rynku miedzynarodowym.

10. Specjalizacja krajé6w UE w eksporcie ustug
osobistych, rekreacyjnych i w sferze kultury

Pod pozycja ,,ustugi osobiste, rekreacyjne i w sferze kultury” re-
jestrowane sa uslugi audiowizualne (zwigzane z produkcja i dystry-
bucja filmoéw, programéw radiowych 1 telewizyjnych, nagran mu-
zycznych, dostep do kodowanych kanaléw telewizyjnych). Poza nimi
w tej kategorii zawarte sa uslugi Swiadczone w szeroko rozumia-
nym sektorze kultury. Do nich zaliczy¢ mozna dziatalno§¢ muzedw
1 bibliotek, artystéw, zespoléw muzycznych, teatréw i cyrkéw oraz
parkéw narodowych. Odnotowywany jest rowniez handel ustugami
osobistymi (np. fryzjerskimi, salonéw pieknosci), sportowymi (np.
klubéw sportowych), rozrywkowymi (np. parkéw rozrywki, zaklady
wzajemne i gry losowe), a takze dzialalnoéé ogrodéw botanicznych
1 zoologicznych. Wielkoéci obrotéw ustugami osobistymi, rekreacyj-
nymi i w sferze kultury uwzgledniaja Swiadczone na rzecz nierezy-
dentéw uslugi edukacyjne (np. kursy korespondencyjne, telewizje
edukacyjna, edukacje przez Internet, ustugi nauczycieli pracujacych
na wlasny rachunek za granica) i zdrowotne (np. telemedycyne, te-
lediagnostyke, ustugi éwiadczone przez lekarzy, dentystow, wetery-
narzy praktykujacych za granica). Wskaznik ujawnione]j przewagi
komparatywnej cztonkéw UE w eksporcie ustug osobistych, rekre-
acyjnych 1 w sferze kultury zaprezentowany zostal w tabeli 10.
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Tabela 10. Wskaznik ujawnionej przewagi komparatywnej
krajéw UE w ustugach osobistych, rekreacyjnych
1 w sferze kultury

Kraj 2000 . 2001 r. 2002 . 2003 . 2004 .
Austria 0,3 04 0,3 0,4 04
Belgia - - 04 0,5 05
Czechy 15 13 13 08 09
Dania - 04 0,4 0,3 0,3
Finlandia 0.0 01 0,1 0,2 01
Francja 1,0 1,0 1,0 11 12
Niemcy 0,2 0,3 0,3 0,5 04
Grecja 0,7 0,5 0,5 0,8 18
Wegry 18 49 39 57 6,9
Iandia 0,5 0,7 0,6 0,6 0,5
Wiochy 0,5 0,5 0,6 0,6 0,5
Luksemburg - - 0,5 0,4 0,3
Holandia 0,6 0,6 0,5 0,6 0,6
Polska 0,3 04 0,3 0,3 04
Portugalia 0,8 0,8 0,6 0,6 0,8
Stowacja 1,3 1,6 1,3 1,4 15
Hiszpania 0,5 0,6 0,6 0,6 0,7
Szwecja 0,3 0,3 0,3 04 0,3
W.Brytania 0,9 0,9 1,0 11 1,1

Zrédlo: OECD, Dataset: Micro trade indicators (by category of services),
http://stats.oecd.org/WBOS/Default.aspx 1 obliczenia wlasne dla Stowacji
za 2004 r.

Pojecie ,,ustugi osobiste, rekreacyjne 1 w sferze kultury” obejmu-
je bardzo zrbéznicowana grupe uslug, dla ktérych zidentyfikowac
mozna rézne zrodla przewagi komparatywnej. W typowych ustu-
gach audiowizualnych decydujace znaczenie ma skala inwestycji
w zakresie kapitalu rzeczowego oraz korzysci skali. Natomiast np.
w uslugach edukacyjnych o przewadze komparatywnej decyduja
koszty, wyposazenie w naturalne czynniki, dostepnosé kapitatu rze-
czowego, finansowego 1 ludzkiego, obecnos¢ nisz w sektorze i polity-
ka wspierajaca infrastrukture 1 otoczenie.?0 Swiadczenie innych
uslug, np. osobistych, jest wysoko pracochlonne i w tym przypadku

20 Ch.Rupa, Trade in Health Services, ,CMH Working Paper Series”, paper No.
WG4: 5/June 2001, http://www.emro.who.int, s.110.
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kluczowym determinantem przewagi komparatywnej jest koszt
pracy ludzkiej.

Grupa 19 krajow Unii Europejskiej nie jest homogeniczna pod
wzgledem specjalizacji w eksporcie ustug osobistych, rekreacyjnych
1 w sferze kultury. Przewage komparatywna, ktorej odzwierciedle-
niem jest miernik RCA, posiadaja Wegry, Stowacja, Francja 1 Wiel-
ka Brytania. Do tej grupy zaliczy¢ mozna jeszcze Grecje, ktéra do-
piero w 2004 r. wykazata specjalizacje w eksporcie tych ushlug.
Szczegblnie wyrdznia sie pozycja Wegiler jako kraju UE o najwyz-
szym stopniu specjalizacji, ktory wynidst w 2004 r. 6,9, podczas gdy
dla innych wahal sie w granicach 1,1-1,8. Dane prezentowane
przez OECD sa do§¢ ograniczone, co nie pozwala na identyfikowa-
nie, ktére kraje UE specjalizuja sie w handlu ustugami audiowizu-
alnymi 1 z nimi zwigzanymi, a ktéore — w pozostalych typach ustug
tej kategorii. Odnotowa¢ mozna fakt, ze w 2002 r. Grecja, Wtochy
1 Portugalia posiadaly przewage komparatywna we wspoélnotowym
obrocie innymi uslugami osobistymi, rekreacyjnymi i w sferze kul-
tury, a okazaly sie niekonkurencyjne w eksporcie samych ustug au-
diowizualnych.2! Natomiast Francja i Wielka Brytania wykazaly
w 2002 r. specjalizacje we wspdlnotowym eksporcie w obydwu tych
podkategoriach. Ich wysoka pozycje konkurencyjna potwierdzaja
takze dane z tabeli 10.

Wydaje sie, ze statystyka bilansu platniczego odzwierciedla
w miare rzetelnie wielko$é eksportu ustug audiowizualnych, ktére
realizowane sa gtéwnie w postaci transgranicznej, ale nie obrazuje
w pelni wielko§ci handlu pozostatymi ustugami osobistymi, rekre-
acyjnymi i §wiadczonymi w sferze kultury. Wymagaja one bowiem
bezposredniego kontaktu miedzy ustugodawca a uslugobiorca.
W konsekwencji eksport tych ustug obejmuje takze sprzedaz za po-
Srednictwem utworzonych za granica filii, oddziatéw, przedstawi-
cielstw 1 przedsiebiorstw podleglych oraz reprezentantéw zagra-
niczne] migracji krajowej sily roboczej. Ta ostatnia forma jest
szczegblnie istotna w segmencie ustug osobistych. Biorac pod uwage
te spostrzezenia oraz wysoki stopien agregacji danych prezentowa-
nych w statystyce bilansu platniczego, mozna przyjaé, ze rzeczywi-
sta skala specjalizacji krajéw UE w miedzynarodowym eksporcie
ustug osobistych, rekreacyjnych i w sferze kultury, innych niz au-
diowizualne, rézni sie od wskaznika Balassy zaprezentowanego po-
wWyzej.

21 D.Mongialo, Handel ustugami Polski..., op.cit.
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11. Ogélna charakterystyka specjalizacji eksportowej krajow
UE w handlu ustugami

Najlepsza pozycje pod wzgledem specjalizacji eksportowej zaj-
muje UE w czterech kategoriach ustug: transportowych, podrézy,
lacznosci 1 budowlanych. W tych sektorach ponad potowa badanej
grupy krajow UE wykazuje na tle OECD specjalizacje eksportowa.

Relatywnie gorsze miejsce wypracowala UE w eksporcie
w dwoch sektorach ustug: informatycznych i informacyjnych oraz
innych ustug dla biznesu. Specjalizuje sie w nich od 6 do 8 krajow
UE.

Jeszcze stabsza pozycje ma UE w ustugach ubezpieczeniowych,
finansowych oraz osobistych, rekreacyjnych 1 w sferze kultury,
gdzie wskaznik ujawnionej przewagi komparatywnej odnotowano
dla 3 — 5 panstw UE.

Najgorzej prezentuje sie miejsce krajow UE w eksporcie paten-
tow 1 oplat licencyjnych. Obliczone za okres 2000-2004 wskazniki
Balassy dowodza, ze az 17 krajéw UE sie w nim nie specjalizuje.

Kraje UE rézniq sie specjalizacja eksportowa. Niektére koncen-
truja sie na eksporcie jednego lub dwéch typéw ustug (waska spe-
cjalizacja), inne za$ oferuja wiecej rodzajéw ustug (szeroka specjali-
zacja).

Uwzgledniajac to kryterium, kraje UE bedace jednoczeé$nie
czlonkami OECD mozna podzieli¢ na dwie zasadnicze grupy:

a) kraje o szerokiej specjalizacji eksportowej: Belgia, Finlandia,
Francja, Niemcy, Grecja, Irlandia, Wlochy, Luksemburg,
Holandia, Szwecja, Wielka Brytania, Wegry, Austria, Polska,
Portugalia 1 Stowacja,

b) kraje o waskiej specjalizacji eksportowej: Czechy, Dania i Hisz-
pania.

12. Wnioski kohcowe

Na podstawie przeprowadzonej analizy wysnu¢ mozna trzy za-
sadnicze wnioski.

Po pierwsze, 19 krajéw UE, ktére sa czlonkami OECD, to zréz-
nicowana grupa krajéw o réznej specjalizacji eksportowej.

Po drugie, kraje UE w wiekszo$ci specjalizuja sie w eksporcie
kilku rodzajéw ustug.

Po trzecie, najlepsza pozycje pod wzgledem specjalizacji ekspor-
towe] zajmuje UE jako ugrupowanie w transporcie, podroézach,
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ustugach tacznosci 1 budowlanych. Relatywnie gorsze miejsce wy-
pracowata w eksporcie uslug informatycznych i informacyjnych
oraz innych ustug dla biznesu. Jeszcze stabsza pozycje ma UE
w uslugach ubezpieczeniowych, finansowych oraz osobistych, re-
kreacyjnych i w sferze kultury. Najgorzej prezentuje sie miejsce UE
w eksporcie patentéw 1 optat licencyjnych.

Specjalizacja eksportowa, ktéra odzwierciedla posiadana przez
kraj przewage komparatywna, ma charakter dynamiczny. Dlatego
jej skala 1 stopien, jakie obecnie wykazuja kraje UE w miedzynaro-
dowym handlu ustugami OECD, moga ulec zmianie, szczegdlnie
w wyniku toczacej sie na forum Swiatowej Organizacji Handlu
(WTO) rundy negocjacji ustlugowych. Dalsza pelna liberalizacja
miedzynarodowej wymiany pozwoli bowiem panstwom nie tylko na
wykorzystanie posiadanej juz przewagi komparatywnej 1 pogltebie-
nie specjalizacji w danym sektorze, ale — wskutek uzyskania lep-
szego dostepu do rynku innych krajéw — na osiagniecie przewagi
w Swiadczeniu ustug w innych sektorach. Nie nalezy wykluczyé
takze 1 tego, ze konsekwencja usuniecia barier w miedzynarodowym
obrocie ustugowym stanie sie utrata posiadanej dotychczas narodo-
wej specjalizacji eksportowej. O ostatecznym modelu specjalizacji
eksportowej krajéw UE w najblizszych latach w $éwiatowym handlu
uslugami zadecyduje koncowy wynik rozmow tej rundy WTO.

Abstract

Export specialization of EU Member States
in international trade in services

The purpose of this article is to analyse the index of export
specialization of 19 EU member states in international trade in services.
The data is taken from balance of payments statistics and cover the years
2000-2004. The study examines the following main IMF categories of
services trade: transportation; travel; communication services; construction
services; insurance services; financial services; computer and information
services; royalties and licence fees; other business services; personal,
cultural and recreational services. The inquiry led to the following
conclusions: firstly, the EU Member States have different export
specializations in trade in services. Secondly, most of them specialise in
exporting a number of categories of services. Thirdly, the EU consisting of
19 Member States has best comparative advantages in transportation
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services, travel, communication and construction services. It features
relatively good competitiveness in export of computer and information
services and other business services. It is less competitive in insurance
and financial services and personal, cultural and recreational services.
Export of royalties and licence fees should be seen as its weaknesses.
Finally, the Author argues that the present EU export specialization in
services trade will be affected by results of WTO Doha round negotations.
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