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Sektor przedsiebiorstw mikro, matych
1 Srednich w krajach Unii Europejskiej

1. Wstep

W ciggu XX wieku postrzeganie wptywu malych i $rednich przed-
siebiorstw (MSP) na gospodarke bardzo sie zmienialo. Do lat 70. eko-
nomiéci uwazali, ze sektor ten nie odgrywa znaczacej roli, a dodatko-
Wwo jego znaczenie bedzie sie z czasem znacznie marginalizowato.!

Dzi§ male 1 érednie przedsiebiorstwa stanowiq podstawe wszyst-
kich wspotczesnych gospodarek europejskich, gdyz to gléwnie takim
firmom gospodarki poszczegdlnych panstw zawdzieczaja swdj wzrost
1 rozwdj. Co wiecej, rola sektora MSP niemalze na calym Swiecie cia-
gle roénie, a to skutkuje licznymi badaniami i raportami, ktérych jest
on przedmiotem. Analizy i benchmarkingi dokonywane sa zaréwno
wewnatrz danego kraju, jak 1 dotycza poréwnan omawianych firm
w poszcezegdlnych krajach europejskich. Badania wewnetrzne prowa-
dzone sa przez instytucje lub wladze danego kraju zwigzane z oma-
wianym sektorem, jak np. funkcjonujaca w naszym kraju Polska
Agencja Rozwoju Przedsiebiorczo$ci. Natomiast analizy 1 raporty ma-
jace na celu poréwnanie malych i1 Srednich przedsiebiorstw w poszcze-
gélnych krajach europejskich i stworzenie na tej podstawie ogdlnego
zarysu sektora MSP, wskazanie istniejacych barier jego rozwoju, zro-
del finansowania, a takze zidentyfikowanie innych istotnych cech
réznicujacych albo taczacych europejskie MSP, sq generowane przez
instytucje ogélnonarodowe, jak np. OECD lub tez departament Komi-
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1 A.D.H.Kaplan, Big Enterprise in a Competitive System, DC: The Brookings Insti-
tution, Washington 1954, podano za: Z.Jacs, D.B.Audretsch, Small firms and entre-
preneurship’ an Fast-West perspective, Cambridge University Press, 1993, s.1.
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sj1 Europejskiej zajmujacy sie przedsiebiorczoscia, a mianowicie Dyrek-
cja Generalna ds. Przedsiebiorczo$ci.

Rola jaka spelniaja male 1 $rednie przedsiebiorstwa, ich istota
1 wazno§¢ zmuszaja wladze publiczne do stalego rozwijania i doskona-
lenia infrastruktury instytucjonalnej 1 finansowej dla poprawy wa-
runkéw ich dziatania. Wplyw, jaki wywieraja one na gospodarki euro-
pejskie powoduje réwniez, ze méwi sie o nich ostatnio bardzo duzo,
jako o problemie waznym, ale tez modnym.

Niniejsza publikacja ma na celu nie tylko zasygnalizowanie roli
MSP w gospodarkach poszczegdlnych krajow, ale takze zaprezento-
wanie najbardziej aktualnych danych statystycznych opisujacych ten
sektor.

2. Rola i znaczenie firm z sektora MSP

Doéwiadczenia krajéw wysoko rozwinietych jasno dowodza, ze ma-
la przedsiebiorczo$é spelnia niebagatelna role w gospodarce, przede
wszystkim wplywajac na kreacje wzrostu gospodarczego. Zwlaszcza
dzi$, w okresie, kiedy wiele krajéw europejskich walczy ze zbyt wyso-
ka stopa bezrobocia, najwazniejsza zaleta sektora MSP oraz nowo po-
wstajacych przedsiebiorstw jest to, ze stanowia one najwieksze zrédlo
nowych miejsc pracy.2 Co wiecej, swoja gotowoscig do: $wiadczenia
ushug, produkeji, przestawien asortymentowych, innowacji i nowych
technologii, wnoszg one pozytywny wklad do gospodarczej integracji
Europy. Uwaza sie, ze ten segment przedsiebiorstw moze przyczynié
sie w istotny sposéb do tworzenia nowych miejsc pracy, wzbudzié du-
cha konkurencyjnoéci wéréd przedsiebiorczych wlascicieli biznesu,
zarowno potencjalnych, jak i obecnych, 1 przyczyni¢ sie do wzrostu
spoleczno-gospodarczego krajéw Unii Europejskie).3

Firmom, ktére obejmuje definicja MSP przypisuje sie trzy bardzo
wazne cechy, odzwierciedlajace jednoczesénie ich pozytywny wplyw na
gospodarke. Po pierwsze — sq one tworcami 1 pionierami wprowadza-
nia nowych rozwiazan, ktére moga pdzniej zosta¢ zaadoptowane przez
inne przedsiebiorstwa, rowniez duze. Po drugie — to wlasnie mata
przedsiebiorczosé jest zrodtem zdrowej 1 uczciwej konkurencji, zwlasz-

2 Fostering Entrepreneurship and Firm Creation as a Driver of Growth in a Global
FEconomy, OECD, Turkey 2004, s.11.

3 B.Mikolajczyk, Otoczenie finansowe malych i1 srednich przedsiebiorstw w krajach
Unii Furopejskiej w: Finanse 1 Bankowosé. Wejscie do Unii Furopejskiej, Szkota
Gltéwna Handlowa, Warszawa 1999, s.205.
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cza przy wprowadzaniu nowych rozwiazan, usprawnien, w szczegol-
noéci zwiazanych z kapitalem ludzkim. Po trzecie — przedsiebiorstwa
male 1 §rednie sg gléwnym czynnikiem przyczyniajacym sie do dywer-
syfikacji rynku, przez co powoduja wzrost produktywnosci calej go-
spodarki.4

Uwaza sie, ze firmy z sektora MSP charakteryzuja sie elastyczno-
$cia, dynamicznym podejSciem do otoczenia oraz ze moga bardzo
szybko reagowaé na zmieniajace sie potrzeby i preferencje potencjal-
nych klientéw, 1 dostosowywacé sie do nich. Dzieki temu, ze prowadza,
swojq dzialalnoéé przede wszystkim w niszach rynkowych oraz na
rynkach o stosunkowo niewielkim potencjale wzrostu, przyczyniaja
sie¢ w znacznym stopniu do podnoszenia sprawno$ci funkcjonowania
calej gospodarki oraz stanowiq istotny element rozwoju regionalnego.>

W krajach nalezacych do Unii Europejskiej dopiero na poczatku
lat 90. a wiec do§¢ pdzno, zaczeto mowié o zintegrowane]j strategii dla
matych 1 $rednich przedsiebiorstw. Od tego czasu, na szeroka skale
rozpoczeto koordynacje dziatan majacych na celu poprawienie klimatu
ekonomicznego, w ktéorym funkcjonuja takie firmy, a takze opracowa-
nie réznych form wsparcia dla nich. Dzieki takiemu podejsciu dosé
szybko rozwiazano wiele kwestili, w tym najwazniejsza, a mianowicie
ujednolicono 1 dokonano liberalizacji przepiséw regulujacych proces
powstawania oraz funkcjonowanie matych 1 érednich firm. Co wiecej,
uproszczono systemy podatkowe oraz opracowano formy wsparcia,
szczegblnie w zakresie eksportu 1 inwestycji oraz uznano je 1 zaczeto
traktowac jako jedno z gtéwnych Zrédet zatrudnienia 1 czynnik rozwoju.

3. Definicja przedsiebiorstwa mikro, malego i §redniego

Sektor MSP jest roznie definiowany w zaleznosci od panstwa lub
instytucji badajacej go. Podstawowym kryterium zaliczania przedsie-
biorstwa do klasy malych i érednich jest zatrudnienie. Czasami stosu-
je sie dodatkowe kryteria w postaci rodzaju prowadzonej dziatalnosci
(sektora lub branzy gospodarki) czy tez wielkoéci obrotéw zrealizowa-
nych w ciggu roku.

Poniewaz wskazane w tej publikacji dane charakteryzujace sektor
MSP beda pochodzié zaréwno z raportéw opracowanych przez OECD,

4 Highlights from the 2003 Observatory. 2003 Observatory of the FEuropean SMEs.
No. 8, European Commission, 2004, s.13.

5 A.Skowronek-Mielczarek, Mate i1 srednie przedsiebiorstwa. Zrédla finansowania,
Warszawa 2003, s.7.
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jak 1 przez Komisje Europejska, czujemy sie zobowigzane do przed-
stawienia klasyfikacji firm stosowanej przez obie struktury.

Doé¢ ogdlna definicja przyjeta w statystykach OECD klasyfikuje
przedsiebiorstwa w sposob nastepujacy:®

— bardzo mate — zatrudniajace od 1 do 19 pracownikéw,
— male — od 20 do 99 pracownikoéow,

— $rednie — od 100 do 499 pracownikow,

— duze — ponad 500 pracownikéw.

W Unii Europejskiej, w tym réwniez w Polsce stosowany jest nieco
doktadniejszy podzial, zgodny z rekomendacja Komisji Europejskie]
z dnia 6 maja 2003 r., ktora definiuje matego i éredniego przedsiebior-
ce, a takze wprowadza nowe pojecie tzw. mikroprzedsiebiorstwa, czyli
firmy zatrudniajacej $redniorocznie mniej niz 10 os6b przy zalozeniu,
ze je) roczny obrot nie przekracza 2 mln euro. W polskich przepisach
definicja ta znajduje zastosowanie w Ustawie o swobodzie dziatalnosci
gospodarczej z 28 maja 2004 r.

Konsekwencja powyzszego jest fakt, ze badacze tematu, majac na
myS$li sektor mikro, matych i érednich przedsiebiorstw coraz czeéciej
uzywaja, skréotu MMSP, zastepujac nim wceze$niej popularne MSP. My
réwniez w naszym opracowaniu bedziemy wymiennie uzywaé sformu-
lowania ,,mala przedsiebiorczo$é” oraz skrotu MMSP.

Tabela 1. Definicja MMSP obowigzujaca w Unii Europejskiej

od 2005 r.
Kategoria — wielko$¢ L’|czba.pracov«{n|kow Obrot netto Suma bilansowa
przedsiebiorstwa (Sredniorocznie W euro w euro
i w AWUY ub
Srednie przedsiebiorstwa <250 <50min€ <43min€
Mate przedsiebiorstwa <50 <10min€ <10min€
Mikroprzedsigbiorstwa <10 <2mhn€ <2min€

Zrédlo: Rekomendacja Komisji Europejskiej nr 2003/361/EC, O.J., L 124,
20.05.2003.

4. MMSP w Europie

W ostatnich latach, we wszystkich krajach europejskich, ale row-
niez 1 na innych kontynentach, zaobserwowaé mozna bardzo szybki
i dynamiczny rozwdj sektora matych i érednich przedsiebiorstw (MMSP).

6 Small land Medium Enterprise Outlook 2002. Enterprise, Industry and Services,
OECD, 2002, s.7.
7AWU — Annual Work Units.
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Jest to wynik glebokich przemian, jakie miaty miejsce w calej Europie
w latach 90. ubieglego wieku.

Ponad 99,8% wszystkich przedsiebiorstw dzialajacych w krajach
Unii Europejskiej to wlasnie firmy z sektora MMSP.8 Sposréd nich
zdecydowana wiekszoéé, gdyz ponad 92%, stanowia mikroprzedsie-
biorstwa, zatrudniajace mniej niz 10 oséb. Przedsiebiorstwa mate,
w ktérych pracuje od 10 do 49 pracownikéw stanowia 7%, a firmy
Srednie, w ktorych zatrudnienie waha sie w granicach 50 — 249 os6b,
to zaledwie 1% ogélu europejskich MMSP. Taki stan rzeczy potwier-
dza réwniez polska rzeczywisto§é. Oficjalne statystyki prowadzone
przez Glowny Urzad Statystyczny moéwia, ze w Polsce w systemie
REGON jest zarejestrowanych ponad 3,4 mln przedsiebiorstw, z czego
wedlug szacunkéw PARP liczba przedsiebiorstw aktywnych, prowa-
dzacych dziatalno$é gospodarcza wyniosta na koniec 2003 r. blisko
1,78 mln. W tej grupie przewazajaca wiekszo$¢ stanowia wlaénie mi-
kroprzedsiebiorstwa. (Por. tabela 2.)

Tabela 2. Liczba przedsiebiorstw mikro, matych i §rednich
zarejestrowanych w Polsce w 2003 r.

Mikroprzedsigbiorstwa Firmy mate | Firmy $rednie
. L. 1-9 10-49 50-249
Liczba przedsigbiorstw zatrudnionych zatrudnionych | zatrudnionych
3463245 144618 30106

Zrédlo: Glowny Urzad Statystyczny, http://www.stat.gov.pl

Wedlug raportéw sporzadzonych przez Komisje Europejska w 2004 r.,
wérod krajow europejskich charakteryzujacych sie najbardziej rozwi-
nietym sektorem matych i §rednich przedsiebiorstw nalezy wyréznié:
Wilochy, Niemcy, Hiszpanie, Wielkq Brytanie 1 Francje. Szacuje sie, ze
w kazdym z wymienionych panstw liczba firm aktywnych, prowadza-
cych dziatalno§¢ gospodarcza, spelniajacych wymogi definicji MMSP,
przekracza 2 mln (we Wloszech dziala nawet ponad 4 mln takich
przedsiebiorstw). Fakt ten jest godny uwagi tym bardziej ze potwier-
dza teze, 1z przedsiebiorstwa takie stanowia podstawe wspélczesnych
gospodarek europejskich. Bo przeciez kazde z wymienionych panstw
nalezy do krajéw wysoko rozwinietych, charakteryzujacych sie do&c¢
szybkim tempem wzrostu gospodarczego 1 wysokim standardem zycia

8 SMFEs in FEurope. 2003 Observatory of the European SMFEs. No. 7, European
Commission, 2004, s.25.
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obywateli. A tym, co przyczynia sie do ich sukcesu oraz jest motorem
ciaglego rozwoju 1 wzrostu sg bez watpienia wlasnie male 1 Srednie
przedsiebiorstwa.

Tabela 3. Przedsiebiorstwa aktywne z sektora MMSP
w poszczegblnych krajach Unii Europejskiej
w 2003 r. (w tys.)

i . Lo Firmy Firmy Lacznie
Panstwo Mikroprzedsigbiorstwa i .
mate Srednie sektor MMSP

Austria 233 30 5 268
Belgia 408 25 4 437
Dania 180 21 4 205
Finlandia 207 12 2 221
Francja 2326 144 25 2495
Niemcy 2 656 307 44 3007
Grecja 753 16 2 771
Irlandia 83 12 2 97
Wiochy 4290 177 19 4486
Luksemburg 21 3 1 25
Holandia 517 43 9 569
Portugalia 648 39 6 693
Hiszpania 2499 156 19 2674
Szwecja 454 27 4 485
Wielka Brytania 1996 200 31 2226
Islandia 28 1 0 29
Norwegia 218 17 3 238
Szwajcaria

i Niderlandy 306 32 6 34
Razem 17824 1261 185 19270

Zrédto: SMEs in Furope. 2003 Observatory of the Furopean SMFEs. No. 7,
European Commission, 2004, s.77.

Szacuje sie, ze w Europie w 2003 r. istniato 1 aktywnie dziatalo po-
nad 25 mln przedsiebiorstw spelniajacych kryteria definicji MMSP.?
Jak widac z powyzszego zestawienia tabelarycznego, juz wérod krajow
nalezacych do Europejskiego Obszaru Gospodarczego i w Szwajcarii
wyodrebniono niemalze 19,3 mln firm badanego sektora. Ale szacunek

9 Highlights from the 2003 Observatory. 2003 Observatory of..., op.cit., s.11.
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ten nie obejmuje wszystkich panstw europejskich, a mianowicie pomija
te, ktore weszly w struktury Unii Europejskiej dopiero z dniem 1 maja
2004 r. A sa to kraje bardzo wazne z punktu widzenia badania matej
przedsiebiorczosci, gdyz liczba dziatajacych w nich takich przedsie-
biorstw jest bardzo wysoka. Co wiecej, wérdd dziesieciu panstw nie
uwzglednionych w powyzszej tabeli, firmy z sektora MMSP stanowity
w 2003 r. ponad 99% ogdlnej liczby przedsiebiorstw dzialajacych w go-
spodarce (w Polsce male i érednie firmy w 2002 r. stanowily az 99,84%
calkowitej liczby przedsiebiorstw aktywnych).1

Szczegélowe informacje charakteryzujace sektor MMSP w pan-
stwach, ktore dopiero z dniem 1 maja 2004 r. staly sie cztonkami Unii
Europejskiej, a ktore nie zostaly uwzglednione w statystykach Komi-
sj1 Europejskiej za rok 2003 przedstawia tabela 4.

Tabela 4. Liczba przedsiebiorstw aktywnych z sektora MMSP
w 2003 r. w krajach Europejskiego Obszaru
Gospodarczego i w dziesieciu krajach ubiegajacych si¢ wow-
czas o czlonkostwo 1 wejécie w struktury Unii
Europejskiej (w tys.)

" . _ . - . . Lacznie
Panstwo Mikroprzedsiebiorstwa | Firmy mate | Firmy $rednie sektor MMSP
Kraje akcesujace 5670 230 50 5 950
do Unii Europejskiej
Kraje Europejskiego 17824 1261 185 19270
Obszaru Gospodarczego
Razem 23494 1491 235 25220

Zrédlo: Highlights from the 2003 Observatory. 2003 Observatory of the Furo-
pean SMEs. No. 8 European Commission, 2004, s.11.

Niestety, odmienne postrzeganie oraz rézne zrodla 1 przyczyny de-
cydujace o powstawaniu i1 konezeniu dziatalnoéci przez firmy z sektora
MMSP, nie pozwalaja na dokonanie odzwierciedlajacych w pelni rze-
czywisto$¢ poréwnan europejskich przedsiebiorstw w tym zakresie.
Dlatego wszelkie dane statystyczne na temat wskaznikéw zaréwno
narodzin (birth ratio), jak i upadloéci, i bankructw (death ratio) matej
przedsiebiorczosci powinny by¢ interpretowane bardzo ostroznie.

10 Raport o stanie sektora malych i sSrednich przedsiebiorstw w Polsce w latach
2002—-2003, Polska Agencja Rozwoju Przedsiebiorczoéci, Warszawa 2004, s.28.
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Informacje, w posiadaniu ktorych jest Komisja Europejska wska-
zuja, ze przecietnie w Europie wskaznik powstawania nowych firm
spelniajacych kryteria definicji MMSP ksztaltuje sie na poziomie 10%,
co przy nizsze] skali upadloéci 1 bankructw daje dodatni wynik,
swiadczacy o rozwoju ilo$ciowym omawianego sektora. Najwyzszy
wskaznik tworzenia nowych przedsiebiorstw juz od kilku lat notowa-
ny jest w Niemczech, ale zaraz za tym krajem kolejne miejsca zajmu-
ja! Irlandia, Finlandia, Hiszpania 1 Portugalia. Co wiecej, w krajach
tych tempo wzrostu liczby firm z sektora MMSP kazdego roku jest
coraz wyzsze. Natomiast najnizszy wskaznik narodzin nowych firm
tego sektora mozna zaobserwowaé we Wtoszech, Belgii 1 Holandii.
Wynika to nie tylko (choé przede wszystkim) z nasycenia rynku fir-
mami odpowiadajacymi definicji MMSP, ale jest réwniez konsekwen-
cja bardzo restrykcyjnych przepiséw regulujacych zakladanie biznesu,
jego wejécie na rynek 1 dalsza dzialalnogé.!!

4.1. Zatrudnienie

Lacznie, wedlug stanu na 31 grudnia 2003 r., w calym sektorze
MMSP w Europie zatrudnionych byto prawie 118 mln oséb, co stano-
wito ponad 2/3 zatrudnienia w sektorze przedsiebiorstw prywatnych.2

Wedtug szacunkéw Komisji Europejskiej, az 93% malych 1 Sred-
nich przedsiebiorstw zatrudnia co najwyzej 5 oséb, 6% z nich daje
miejsca pracy od 6 do 50 pracownikom, a tylko niecaly 1% wykazuje
od 51 do 250 zatrudnionych.!3

Wiecej informacji o wielkoéci zatrudnienia w przedsiebiorstwach
europejskich, wedlug klasyfikacji firm na mikro, male i $rednie,
opisujacych stan zatrudnienia z podzialem na kraje Europejskiego
Obszaru Gospodarczego oraz panstwa, ktore staty sie cztonkami Unii
Europejskiej w maju 2004 r., przedstawiono w tabeli 5.

11 Business Demography in Europe 2002 Observatory of the European SMEs. No.
5, European Commission, 2004, s.14.

12 Highlights from the 2003 Observatory. 2003 Observatory of..., op.cit., s.5.

13 Dane pochodzg ze stron internetowych Gléwnego Urzedu Statystycznego,
http://www.stat.gov.pl.
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Tabela 5. Zatrudnienie w przedsiebiorstwach z sektora MMSP
w 2003 r. w krajach Europejskiego Obszaru
Gospodarczego i w dziesieciu krajach ubiegajacych sie wéw-
czas o wejécie w struktury UE (w tys. oséb)

) . - . o Lacznie
Panstwo Mikroprzedsigbiorstwa Firmy mate Firmy $rednie sektor MMSP
Kraje aspirujace 10210 4970 5350 20530
do UE
Kraje Europejskiego 55040 24280 18100 97420
Obszaru Gospodarczego
Razem 65250 29250 23450 117950

Zrédto: Highlights from the 2003 Observatory: 2003 Observatory of the Euro-
pean SMEs. No. 8 European Commission, 2004, s.11.

Przecietna wielko$é zatrudnienia w przedsiebiorstwach mikro 1 ma-
lych (a wiec do 50 zatrudnionych) w Unii Europejskiej, przed rozsze-
rzeniem o nowe panstwa, byla wieksza niz w Polsce 1 stanowita 3,2
osoby przy wskazniku 2,9 osoby w naszym kraju. Rownoczeénie za$
przecietna wielko$¢ liczby zatrudnionych w Sredniej firmie w Unii Euro-
pejskiej (51-250 oséb) byla mniejsza niz w Polsce, a proporcje ksztal-
towaly sie odpowiednio: 91,3 do 189,5 oséb.

7 powyzszego zestawienia tabelarycznego wynika, ze tym co laczy
wszystkie europejskie kraje jest fakt, ze to witaénie mikroprzedsie-
biorstwa stanowia gléwnego pracodawce w europejskich gospodarkach
1 sa kreatorami 55,3% miejsc pracy w sektorze prywatnym. Natomiast
mate 1 Srednie przedsiebiorstwa generuja odpowiednio 24,8% 1 19,9%
zatrudnienia w sektorze europejskich MMSP.14

4.2. Udzial firm mikro, malych i érednich w PKB kraju

Mate 1 Srednie przedsiebiorstwa stanowig o$ gospodarek panstw
cztonkowskich Unii Europejskiej. To przede wszystkim one przyczy-
niajq sie do wzrostu gospodarczego 1 zachowania konkurencji, wytwa-
rzajac okoto 2/3 PKB w gospodarce Unii. Dla poréwnania, w Polsce
udzial MMSP w kreowaniu produktu krajowego brutto wynidst
w 2002 r. 48,6%.15

4 Highlights from the 2003 Observatory. 2003 Observatory of..., op.cit., s.11.
15 Raport o stanie sektora malych 1 Srednich przedsiebiorstw w Polsce w latach
2002-2003, op.cit., s.21.
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4.8. Zrédta finansowania MMSP

Faktem jest, ze okolo 50% wszystkich inwestycji pochodzi wlasnie
z MMSP, a inwestycje wymagaja przeciez kapitatu. Z cala pewnoscia
matle 1 érednie przedsiebiorstwa stanowig klientele bardziej ryzykow-
ng w poréwnaniu z wielkimi korporacjami, ale jak sie okazuje, czesto
sq znacznie bardziej od nich zyskowne. Stad tez, europejskie instytu-
cje finansowe przywiazuja tak duza wage do obstugi omawianego typu
przedsiebiorstw. Z tego tez powodu, mimo 1 tak juz rozwinietej oferty,
mozna stwierdzié, ze w ostatnich latach zachodnie instytucje finanso-
we zaczynaja zndéw na nowo odkrywacé sektor MMSP.

Zatozyciele 1 wladciciele biznesu mikro, malego a takze éredniego,
w dzisiejszych czasach maja do dyspozycji bardzo szeroki zakres form
pozyskiwania kapitatu, zaréwno poczatkowego, jak 1 niezbednego do
dalszego rozwoju 1 ekspansji przedsiewziecia. Obok tradycyjnych Zré-
del, na ktére sktadaja sie wlasne oszczedno$ci przedsiebiorcow, srodki
pozyczone od rodziny 1 przyjaciol, kredyty bankowe czy kapital pozy-
skany za pomoca rynku gietdowego, coraz popularniejsza forma, a co
za tym idzie coraz czesciej wykorzystywana, staje sie dzialalnosé za-
réwno venture capitalists, jak 1 business angels.

Generalnie, w Europie wyodrebnily sie dwa systemy finansowania
sektora MMSP. Pierwszy, majacy zastosowanie m.in. w Niemczech
1 Austrii, opiera sie na wspétpracy z bankami. Z kolei drugi, istniejacy
np. w Wielkiej Brytanii 1 zdecydowanie mniej popularny, wykorzystu-
je jako zrodto finansowania gietde.16

Niemniej jednak, statystyki wyraznie wskazuja, ze nadal zdecy-
dowana wiekszo$é europejskich malych 1 Srednich przedsiebiorstw
opiera swojq dzialalno$¢ i1 finansuje sie poprzez wykorzystanie trady-
cyjnego kredytu bankowego albo kredytu na rachunku biezacym. Co
wiece], az 52% mikroprzedsiebiorstw 1 niemalze 33% firm matych
1 rednich korzysta z ustug i ofert wylacznie jednego banku. Jednocze-
$nie, ponad dwie trzecie firm spelniajacych wymogi definicji MMSP
jest usatysfakcjonowanych takim stanem rzeczy, a zaledwie 12%
uwaza, iz ustugi bankowe sa niewystarczajace, niedostosowane do
potrzeb konkretnego przedsiebiorstwa, a koszt kredytu i optaty ban-
kowe sa za wysokie. Zwlaszcza przedsiebiorstwa definiowane jako
Srednie sa zdania, ze banki zbyt stabo dostosowuja oferty do potrzeb
swoich klientéw, przez co nie oferuja najkorzystniejszych 1 najbardzie)

16 SMFEs and access to finance. 2003 Observatory of the FEuropean SMEs. No. 2,
European Commission, 2004, s.19.
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optymalnych dla obu stron rozwigzan.'” Co prawda, wiekszo§é wnio-
skéw kredytowych (w granicach 76-82%) jest rozpatrywana przez
banki pozytywnie, ale niekiedy mate 1 érednie przedsiebiorstwa spo-
tykaja sie z odmowa uzyskania kredytu. Za przyczyny takiego stanu
rzeczy uwaza sie brak wystarczajacego zabezpieczenia, co ma miejsce
zwlaszcza w przypadku mikroprzedsiebiorstw oraz niewystarczajaca
informacje o dotychczasowej dzialalnoSci 1 historii kredytowej firmy —
co dotyczy firm zatrudniajacych 50-249 pracownikéw.18

Na podstawie badan przeprowadzonych w krajach europejskich
oszacowano, ze ponad 18% przedsiebiorstw z sektora MMSP postrze-
ga koszty obcego finansowania za zbyt wysokie, natomiast 19% firm
jako gléwne ograniczenie dla swojej ekspansji uwaza niedostepnosé
kapitatu dlugoterminowego. Bariery te sa bardziej widoczne w przy-
padku tzw. start-ups, czyli przedsiebiorstw jeszcze nie powstalych lub
w poczatkowej fazie rozwoju. Jest to konsekwencja braku informacji o:
ich zdolnosci kredytowej, wyptacalnosci, prowadzonej dotychczas dzia-
talnoéci 1 historii kredytowej. Niezmiernie istotny jest rowniez fakt, ze
nie dysponuja one odpowiednim zabezpieczeniem.!?

Kolejnym, réwnie popularnym sposobem pozyskiwania funduszy
przeznaczonych na finansowanie firm z sektora MMSP, jest tzw. kredyt
kupiecki (handlowy), zaciagany u dostawcéw i innych kooperantéw. Ta
forma zdobywania dodatkowych §rodkéw finansowych niezbednych do
prowadzenia biezacej dziatalno$ci stanowi jednocze$nie najwieksze
1 najczescie] wykorzystywane zrodto kapitalu krotkoterminowego. Co
wiecej, w niektérych panstwach europejskich (Gak choéby we Francji
czy Wloszech) albo w poszczegélnych sektorach (np. w handlu detalicz-
nym) kredyt kupiecki jest forma finansowania znacznie popularniej-
szg 1 czeScie] stosowang niz tradycyjny kredyt bankowy. Badania do-
wodza tez, ze im mniejsze jest przedsiebiorstwo, tym czeSciej korzysta
z tego zrodla finansowania swojej dziatalnosci operacyjne;j.2® Przeciet-
ny okres, na jaki przyznawany jest kredyt kupiecki rézni sie zdecydo-
wanie pomiedzy poszczegélnymi krajami europejskimi. Najwiecej dni
na jego splate otrzymuja przedsiebiorstwa wloskie (66 dni, przy czym
przecietne opdéznienie w splacie wynosi w ich przypadku kolejne

17 Highlights from the 2003 Observatory. 2003 Observatory of..., op.cit., s.20.

18 SMFEs and access to finance. 2003 Observatory of..., op.cit., s.7.

19 Benchmarking Business Angels, ,BEST Report”, no. 1/2003, Report The Enter-
prise DG of European Union, 2002, s.8,
(http://europa.eu.int/comm/enterprise/library/best-reports/best01.htm).

20 SMFEs and access to finance. 2003 Observatory of..., op.cit., s.41.
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21 dni), a najkrécej z tej formy finansowania korzystaja mali i éredni
przedsiebiorcy ze Szwecji (34 dni, w tym 8 dni zwlekania ze sptata).2!
Coraz czestszymi formami pozyskiwania kapitatu przez firmy z sek-
tora MMSP staja sie rowniez leasing i factoring. Bez watpienia tym,
co przyczynia sie do wzrostu popularno$ci powyzszych form finanso-
wania jest fakt, ze korzystanie z nich nie wymaga posiadania przez
mate 1 $§rednie przedsiebiorstwa niemal zadnych zabezpieczen. Z dru-
giej jednak strony, obie formy finansowania sa dla firm z sektora
MMSP znacznie drozsze w poréwnaniu np. z kredytem bankowym.
Factoring, ale przede wszystkim leasing, zyskuja na popularnos$ci
zwlaszeza we Wloszech, Szwecji, Niemczech, Wielkiej Brytanii 1 Por-
tugalii, a wiec w tych krajach, gdzie mala przedsiebiorczos$é jest dosy¢
mocno rozwinieta, a rola i znaczenie omawianych firm nadal roénie.22
Niestety, zdecydowana wiekszo§¢ malych 1 Srednich przedsie-
biorstw nadal postrzega dostep do kapitatu jako utrudniony i widzi
potrzebe szybkiego pokonania tej bariery swojego wzrostu. Odnosi sie
to zaréwno do zrdodel pozyskiwania kapitatu wlasnego, jak 1 do finan-
sowania dilugiem. Dlatego tez, jako konsekwencja stanu
charakteryzujacego sie ograniczeniem dostepnosci do kredytéw, a
takze na skutek rozwoju rynkéw kapitalowych, europejskie
przedsiebiorstwa
z sektora MMSP coraz czeéciej poszukuja i korzystaja z nowych, al-
ternatywnych form finansowania swojej dziatalnoSci — wykorzystuja,
np. istnienie formalnych (fundusze venture capital) i nieformalnych
(aniolowie biznesu) inwestoréw rynku podwyzszonego ryzyka.

5. Bariery i wyzwania napotykane przez firmy
z sektora MMSP

Niestety, pomimo ogromnej roli jaka przedsiebiorstwa mikro, mate
1 $rednie petnia w gospodarkach krajow europejskich, firmy z tego
sektora wskazuja na istnienie wielu barier ograniczajacych mozliwo-
§ci rozwoju, a czesto nawet destabilizujacych ich codzienne dziatanie.

Badacze problemu MMSP za gléwna przeszkode wzrostu matej
przedsiebiorczosci uwazaja ograniczony dostep lub brak mozliwo$ci
pozyskiwania dodatkowych Zrédet finansowania. Tymczasem, niemal-
ze jedna trzecia mikroprzedsiebiorstw oraz 30% firm matych 1 éred-
nich jako podstawowsa bariere dla swojego wzrostu wskazuje inng
przyczyne, a mianowicie zbyt niski 1 niewystarczajacy popyt kon-

21 Highlights from the 2003 Observatory. 2003 Observatory of..., op.cit., s.20.
22 Tbidem, s.20-21.
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sumpcyjny na swoje produkty 1 ushlugi, ktéry nie pozwala na pelne
wykorzystanie ich potencjatlu produkcyjnego. Co wiecej, im mniejszy
zakres prowadzenia dziatalno$ci firmy, tym mocniej przeszkoda ta
jest odczuwalna 1 ma negatywny wplyw na rozwdj przedsiebiorczos$ci.
Niedostateczny popyt jest bariera, z ktéra mate 1 Srednie przedsie-
biorstwa nie sa w stanie same sobie poradzi¢ i na usuniecie ktérej nie
maja, niemalze zadnego wplywu. Ograniczenie to wynika ze stanu
1 poziomu rozwoju gospodarki 1 jedynie odpowiednie dzialanie wladz
moze zmniejszy¢ a by¢ moze nawet znie$¢ te przeszkode.

Kolejna, najczesciej wskazywang bariere rozwoju firm sektora
MMSP, deklarowana przez samych przedsiebiorcow, stanowi wtasnie
wspomniany wczesniej ograniczony dostep do kapitatu. Nawet mimo
znaczacych zmian, jakie mialy miejsce w ostatnich latach, zaréwno
w 1loéci, jak 1 w zakresie pozyskiwania zrédel finansowania nowych
1 maltych przedsiewzieé, dostepnosé 1 koszt finansowania, gléwnie diu-
goterminowego, stanowi jedno z najistotniejszych ograniczen w ich
zakladaniu 1 rozwoju. Pozyskiwanie dodatkowego kapitatu jest szcze-
gélnie trudne dla firm nowo powstajacych oraz tych, ktére znajduja
sie dopiero w fazie wczesnego rozwoju, zwlaszcza w dziedzinach szyb-
ko rozwijajacych sie 1 zwigzanych z nowa technologia. Sytuacja ta jest
o tyle trudniejsza, ze dla znacznej wiekszoéci matych 1 §rednich przed-
siebiorstw dostep do publicznego rynku (gietdowego, akcji) jest nie-
malze niemozliwy. A przeciez wiadomo, ze opieranie sie wylacznie na
finansowaniu kapitatem wlasnym moze doprowadzi¢ do niedokapita-
lizowania.

Réwnie czesto jak ograniczony dostep do kapitalu, przedsiebior-
stwa spelniajace kryteria MMSP, zwlaszcza érednie, za jedna z waz-
niejszych barier swojego rozwoju wskazuja brak wykwalifikowanej
sity roboczej.23 Dotyczy to przede wszystkim firm dzialajacych w bran-
zach rozwojowych 1 innowacyjnych. Bariera ta wydaje sie by¢ jednak
typowa dla malych 1 érednich przedsiebiorstw, gdyz sa to z reguly
firmy innowacyjne i do$¢ wasko wyspecjalizowane. Taki zakres dzia-
lalnosci wymaga, aby ludzie tam zatrudnieni posiadali okreS§lone kwa-
lifikacje, wiedze 1 umiejetnosci odpowiadajace zakresowi dziatalnoSci
konkretnego przedsiebiorstwa.

Tak wiec mozna stwierdzié, ze cechy, ktére powinny przyczynié¢ sie
do rozwoju, takie jak innowacyjnos$¢, dziatanie w niszach rynkowych

23 B.Mikotajczyk, Przedsiebiorczosé 1 wiedza w praktyce Unii Europejskiej, wobec
malych 1 srednich przedsiebiorstw w: ANNALES, Etyka w Zyciu gospodarczym, tom
8, nr 7, Salezjanska Wyzsza Szkota Ekonomii 1 Zarzadzania, ¥.6dz 2005, s.205.
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1 wysoki stopien specjalizacji, czasem stanowig ograniczenie dla dzia-
lalnosci firm z sektora MMSP.

Innymi, wskazywanymi przez mala przedsiebiorczosé, barierami
wzrostu sa' nadmiernie rozbudowana administracja i niska elastycz-
no$¢ systemu prawnego, brak odpowiedniej infrastruktury i trudnosci
z wdrozeniem lub po prostu z pozyskaniem odpowiedniej technologii.2+

Poza wymienionymi powyzej ograniczeniami, male 1 $rednie firmy
musza rowniez sprosta¢ wielu wyzwaniom stawlanym przez rynek.
Wynikaja one przede wszystkim z majacych miejsce proceséow globali-
zacji 1 internacjonalizacji. W ich wyniku, przedsiebiorstwa z sektora
MMSP sa zobowigzane do cigglego uczenia sie, doskonalenia, podej-
mowania uczciwe] walki konkurencyjnej 1 wdrazania nowoczesnych
technologii. Jest to tym istotniejsze, ze takie wyzwania bedg sie
umacniaé, a ich liczba moze nawet wzrosnag.

6. Kooperacja i internacjonalizacja europejskich firm
z sektora MMSP

Globalizacja 1 nastepujaca w jej wyniku internacjonalizacja przed-
siebiorstw stanowi bariere rozwoju sektora MMSP, gdyz wiaze sie
z wieksza konkurencyjnoscia, ale moze tez stanowi¢ ogromng szanse
na zwigkszenie obrotéw 1 poszerzenie zaré6wno zasiegu, jak i zakresu
dziatania firm. Faktem jest, ze procesy te maja odmienny wplyw na
MMSP, w zaleznoéci od tego czy mamy do czynienia z firmami dziala-
jacymi w krajach slabiej czy bardziej rozwinietych. Co wiecej, globali-
zacja 1 internacjonalizacja uwypuklaja heterogeniczno$é 1 réznorod-
noéc¢ rél, jakie male i érednie przedsiebiorstwa odgrywaja w gospodar-
kach réznych krajow.25

W ciagu ostatnich dziesieciu lat, najczestszym 1 najlatwiejszym
sposobem na umiedzynarodowienie sie matych 1 érednich przedsie-
biorstw stat sie po prostu eksport wlasnych towaréw 1 ustug do innych
panstw. Niemniej jednak, w dzisiejszych czasach coraz wiekszego
znaczenia nabierajg inne formy internacjonalizacji, jak choéby podej-
mowanie inwestycji zagranicznych, tworzenie klasteréow i obszaréw
przygranicznych czy tez wspolpraca z zagranicznymi firmami.

24 Highlights from the 2008 Observatory. 2003 Observatory of..., op.cit., s.15.

25 B.Piasecki, A.Rogut, D.Smallbone, Wplyw integracji Polski z Unig Europejska
na sektor MSP, Polska Fundacja Promocji 1 Rozwoju Matych 1 Srednich Przedsie-
biorstw, Warszawa 2000, s.65.
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Dziatanie matych 1 §rednich przedsiebiorstw jest dzi§ niemal wy-
mogiem, zwlaszcza gdy firma chce przetrwac 1 rozwijaé sie. Internali-
zacja ulatwia bowiem nie tylko walke z istniejaca konkurencja, ale
réwniez umozliwia wymiane do$wiadczen, wiedzy, technologii 1 in-
nych innowacyjnych rozwiazan.26

Mate 1 Srednie przedsiebiorstwa w Europie dostrzegaja zalety,
plynace z procesu umiedzynarodawiania swojej dziatalnoéci, o charak-
terze technologicznym, finansowym czy tez inwestycyjnym, w zwigzku
z czym czesto w nim uczestnicza.?” Gléwna, przestanke przemawiajaca
za internacjonalizacja firmy z sektora MMSP widza w ulatwionym
dostepie do know-how i nowoczesnych rozwiagzan technologicznych.
Réwnie istotnym motywem jest mozliwo$¢é wejScia na nowe, wieksze
1 rozwijajace sie rynki, na ktorych jest wyzszy 1 jeszcze nie zaspokojo-
ny popyt. W tym miejscu nalezy zauwazy¢, ze ten motyw wynika
z proby pokonania bariery rozwoju, jaka jest zbyt niski popyt kon-
sumpcyjny. Dostep do nowych 1 wiekszych rynkéw jest istotnym mo-
tywem przemawiajacym za podjeciem procesu internalizacji zwlaszcza
dla importeréw spelniajacych kryteria MMSP.

Innymi, czesto wskazywanymi przez male 1 érednie przedsiebior-
stwa, przeslankami przemawiajacymi za internacjonalizacja sa
przede wszystkim: wysokie koszty produkeji i prowadzenia dziatalno-
éci na rynku krajowym, nadmiernie rozbudowana administracja 1 ni-
ska elastyczno$§é systemu prawnego, restrykcyjno$é obowigzujacego
prawa w swoim kraju. Wiele firm z sektora MMSP dostrzega réwniez,
ze umiedzynarodowienie niesie za sobg korzysci w postaci tatwiejsze-
go dostepu do kapitalu obcego (zagranicznego) i sily roboczej, ktéra za
granica jest czesto tansza i bardziej wykwalifikowana.

A zatem, nalezy stwierdzi¢, ze internacjonalizacja jest dla matych
1 érednich przedsiebiorstw procesem niosacym ze sobg wiele korzySci,
stanowl szanse rozwoju sektora MMSP, a przede wszystkim pomaga
matej przedsiebiorczosci zwalczy¢ bariery ograniczajace jej dziatanie.?8

Ponad polowa europejskich matych 1 $rednich przedsiebiorstw
wchodzi na nowe rynki w drodze wspélpracy z innymi zagranicznymi
firmami o podobnym charakterze 1 zakresie dziatania. NajczeSciej ta-
ka kooperacje podejmuja mali przedsiebiorcy pochodzacy z Wtoch,

26 [nternationalization of SMEs. 2003 Observatory of the European SMEs. No. 4,
European Commission, 2004, s.7.

27 A.Rogut, Mafe i srednie przedsiebiorstwa w integracji ekonomicznej. Doswiad-
czenia Unii Europejskiej. Lekcje dla Polski, Wydawnictwo Uniwersytetu Lodzkiego,
1.6dz 2002, s.23-24.

28 Internationalization of SMEs. 2003 Observatory of..., op.cit., s.27-28.
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Norwegii, Danii, Finlandii 1 Islandii. Najmniejsza aktywno§é w tym
zakresie wykazujga natomiast przedsiebiorstwa portugalskie, co wyni-
ka z cech otoczenia kulturowego, spolecznego 1 biznesowego istnieja-
cego w tym panstwie.

Motywy podejmowania wspélpracy pomiedzy przedsiebiorstwami
pochodzacymi z réznych krajéw europejskich sa bardzo zblizone do
przeslanek zachecajacych do internacjonalizacji. Najczesciej wskazy-
wanymi przez badane firmy sa’ mozliwo$¢ wejécia 1 dziatania na no-
wych 1 wiekszych rynkach, ulatwiony 1 szybszy dostep do know-how
1 nowoczesnych technologii oraz nizsze koszty dzialania za granica.
Ale oprécz tych pobudek, mate 1 érednie przedsiebiorstwa wymieniaja,
inne korzysci, ktére moga by¢ osiagane tylko dzieki podjeciu koopera-
¢ji, a mianowicie: uzyskanie znacznie szerszego rynku zbytu dla swoich
produktéw 1 ustug, pozyskanie nowych dostawcéw materialéow 1 su-
rowcow oraz lepsze wykorzystanie swoich mozliwoéci produkeyjnych.

Znaczenie poszczegdlnych pobudek przemawiajacych za podjeciem
kooperacji z przedsiebiorstwami zagranicznymi rézni sie w zalezno$ci
od wielkoSci przedsiebiorstwa. I tak dla mikroprzedsiebiorstw naj-
wazniejsza, przyczyna wspolpracy jest fakt, ze taka kooperacja niesie
mozliwo$§¢é wejécia na nowy, wcilaz rozwijajacy sie rynek ze swoimi
produktami badz ustugami oraz utatwia dostep do know-how i nowo-
czesnej technologii.

Dla firm zatrudniajacych od 10 do 49 pracownikéw, ranking mo-
tywow byl nieco inny. Co prawda, za najwazniejszy powod mali przed-
siebiorcy réwniez podali mozliwo$§é wejscia na nowy rynek, jednak
kolejne miejsca zajmowaly zupelnie inne pobudki: wiekszy stopien
wykorzystania swoich zdolnoéci produkeyjnych i1 znaczne ograniczenie
kosztéw (zaréwno transakcyjnych, jak i operacyjnych, np. na skutek
dostepu do tanszej sity roboczej). Ranking trzech gléwnych motywoéw,
ze wzgledu na ktore przedsiebiorstwa definiowane jako $rednie po-
dejmuja sie kooperacji jest nastepujacy: redukecja kosztéw dziatania,
dostep do nowoczesnych rozwiazan naukowych 1 technologicznych oraz
utatwiony dostep do nowych rynkéw. Moze natomiast dziwié fakt, ze
najmniej wazng pobudke zachecajaca do kooperacji, dla wszystkich
typéw omawianych firm (mikro, malych i érednich), stanowi latwiej-
szy dostep do dodatkowego kapitalu zagranicznego.

W tabeli 6 zaprezentowano gléwne motywy, wskazywane zaréwno
przez przedsiebiorstwa definiowane jako mikro, male jak i1 érednie,
przemawiajace za kooperacja z firmami zagranicznymi.
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Tabela 6. Ranking motywéw wskazywanych przez europejskie firmy z
sektora MMSP zachecajacych do kooperacji

Stopien istotnosci
motywu

Mikroprzedsiebiorstwa
1-9 zatrudnionych

Firmy mate
10-49
zatrudnionych

Firmy $rednie
50-249
zatrudnionych

1. motyw najwazniejszy

mozliwo$¢ wejscia na nowy,
wcigz rozwijajacy sie rynek

mozliwo$¢ wejscia na
nowy, wcigz rozwijajacy
sie rynek

znaczne ograniczenie
kosztow (zaréwno
transakcyjnych, jak

i operacyjnych np. na
skutek dostepu do
tanszej sity robocze;j).

3. trzeci z powodéw

nowoczesnych rozwigzan
naukowych (know-how)

transakcyjnych, jak
i operacyjnych np. na

tatwiejszy dostep do
2. drugie miejsce wiekszy rynek zbytu swoich W|kaz¥ stop|§n wyko- nowqczes';nych
. . rzystania swoich zdolno- | rozwigzan naukowych
w rankingu produktow Y . .

$ci produkcyjnych (know-how) i technolo-
gicznych

znaczne ograniczenie

tatwiejszy dostep do kosztow (zaréwno

mozliwos¢ wejscia
na nowy, wcigz
rozwijajacy sie rynek

i technologicznych skutek dostepu do
tansze;j sity roboczej)
tatwiejszy dostep do tatwiejszy dostep do tatwiejszy dostep do
Najmniej wazny powod | dodatkowego zrédta kapitatu | dodatkowego zrodta dodatkowego zrodta
(zagranicznego) kapitatu (zagranicznego) | kapitatu (zagranicznego)

Zrédto: SMEs and co -operation. 2003 Observatory of the European SMEs. No. 5,
European Commission, 2004, s.19.

Faktem, ktéry moze budzi¢ zdziwienie jest, ze niewiele firm z oma-
wianego sektora uwaza, iz wspoOldzialanie z zagranicznymi MMSP
moze ulatwié¢ dostep do kapitatu zagranicznego lub poméc w znalezie-
niu bardziej wykwalifikowanej sity roboczej.2?

7. Podsumowanie 1 wnioski

W wiekszosci krajow europejskich sektor MMSP traktowany jest
jako gléwny motor gospodarki, a akcesja Polski do struktur Unii Euro-
pejskiej udowodnita, ze podobnie dzieje sie réwniez w naszym kraju.
To wlasnie wérod matych i érednich przedsiebiorstw najszybciej ro-

29 SMEs and co-operation. 2003 Observatory of the European SMEs. No. 5, Euro-
pean Commission, 2004, s.7.
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$nie zatrudnienie 1 eksport. Juz teraz sektor ten generuje blisko polo-
we PKB, podczas gdy duze przedsiebiorstwa zaledwie 20%. JeSli za-
tem odliczy¢ najwieksze, panstwowe zaklady, mozna bez cienia prze-
sady stwierdzi¢, ze obecny 1 przyszly sukces europejskich gospodarek
zalezy wlaénie od kondycji firm spetniajacych definicje MMSP.

Podsumowanie najwazniejszych informacji o interesujacych nas
europejskich przedsiebiorstwach, z podzialem na firmy mikro, male
1 $§rednie, zawarto w tabeli 7.

Tabela 7. Podstawowe informacje o firmach z sektora MMSP
w krajach Europejskiego Obszaru Gospodarczego
i w Szwajcarii w 2003 r.

Wielkos$¢ . - Firmy Firmy tacznie
przedsiebiorstwa Mikroprzedsigbiorstwa mate Srednie sektor MMSP
Laczna liczba 17820 1260 180 19270

przedsiebiorstw w tys.
Zatrudnienie w tys. os6b 55040 24280 18100 97420

Przecietna wielko$¢
zatrudnienia w osobach

Przecietna wielko$¢
obrotéw w tys. euro

Udziat w eksporcie w % 9 13 17 12

Udziat w tworzeniu wartosci
dodanej w tys. euro

3 19 98 5

440 3610 25680 0,9

57 57 55 56

Zrédto: Highlights from the 2003 Observatory. 2003 Observatory of the Euro-
pean SMEs. No. 8, European Commission, 2004, s.9; SMEs in Europe. 2003
Observatory of the European SMEs. No. 7, European Commission, 2004,
s.26.

Rola 1 znaczenie matych 1 Srednich przedsiebiorstw w gospodar-
kach europejskich bez watpienia beda dalej rosty, i to w szybkim tem-
pie. Swiadcza o tym nie tylko przytaczane powyzej statystyki i opisane
fakty, ale takze przyjazny klimat dla tego typu firm. Z jednej strony
instytucje finansowe dostrzegtly, ze mala i érednia przedsiebiorczo$é to
bardzo perspektywiczny klient, w ktérego warto zainwestowac, bo moze
to przynies¢ wysokie zyski. Z drugiej — zaréwno w Polsce, jak 1 w po-
zostatych panstwach czlonkowskich Unii Europejskiej, coraz czescie]
wladze dostrzegaja fakt, ze bez zintegrowanego programu wsparcia
MMSP nie bedzie mozna rozwigzaé wciaz narastajacych problemoéw
spotecznych 1 osiagnaé rozwoju regionalnego.
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Abstract

Micro, small and medium-sized enterprises
in the European Union countries

The aim of this paper is to emphasise the role of SMEs and their impor-
tance for economies’ growth and to present the most recent statistical data
about this sector. Experience of highly developed countries proves that small
and medium sized enterprises influence upon national economies is very
strong, especially nowadays, as most European countries face the problem
of high unemployment and SMEs provide the largest source of new jobs.
Moreover, their eagerness to enrich the range of products and services and
be innovative makes them contribute to economic integration in Europe.
SMEs also generate most of export and ¢. 50% of European GDP.

Considering the role and importance of SMEs, public authorities should
improve their operating conditions, mainly in terms of finance and institu-
tional infrastructure. Both Polish and foreign authorities seem to appreciate
the relationship between development of SMEs and economic growth. Unless
adequate, integrated forms of support for SMEs are in place, it seems unlikely
to solve many social problems or achieve true regional development.
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